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RESUMEN

Esta tesis procura enfocar al Microcrédito como un segmento de auge en la economia
ecuatoriana, su real importancia como motor de crecimiento y fuente de trabajos para muchas
personas de pocos recursos econdmicos que son mas del 60% de la poblacién

econdmicamente activa P.E.A. en el Ecuador.

El principal enfoque de este estudio corresponde a la apertura de las bancas no
tradicionales para la concesion de créditos basandose en la confianza hacia sus prestamistas,
factor que no era considerado por los bancos de primera linea, afectando a este sector por los

acontecimientos de la crisis financiera de la década de los 90.

Con nuevas politicas econémicas y regulaciones implementadas por el gobierno actual del
Econ. Rafael Correa, se ha logrado que los ecuatorianos de clase socio-econdmica baja
puedan adquirir microcréditos tanto en bancos de primer piso como de segundo piso, incluso
las instituciones financieras publicas como el Banco Nacional de Fomento y la Corporacion

Financiera Nacional han creado planes de negocios netamente enfocados a este sector.

En la etapa final de esta tesis se analizo el impacto de las reformas en la regulacion de las
tasas de interés durante el afio 2007 y su incidencia en la concesion de microcréditos,
mediante la herramienta de regresion por tramos, dio como resultado que la aplicacion de
estas nuevas tasas no provoco mayores cambios y el comportamiento para conceder créditos

fue el mismo antes que esta nueva regulacion.



OVERVIEW

This thesis seeks to focus on microcredit as a segment of boom in the Ecuadorian
economy, its real importance as engines of growth and source of jobs for many people with
few economic resources that are more than 60% of the economically active population EAP in

the Ecuador.

The main focus of this study corresponds to the opening of the non-traditional pews for the
granting of credits based on the confidence towards its lenders, factor that was not considered

by the banks of first line, affecting this sector by the events of the financial crisis of the 1990s.

With new economic policies and regulations implemented by the current Government of
the Econ. Rafael Correa, has been that the Ecuadorians of lower socio-economic class can
acquire microcredits both banks of first floor and second floor, even the public financial
institutions as the National Development Bank and the national Finance Corporation have

created this sector clearly focused business plans.

In the final stage of this thesis analysed the impact of the reforms in the regulation of
interest rates during the year 2007 and its incidence in the granting of micro-credits, using the
tool of regression by sections, gave as a result that the application of these new rates not

caused major changes and behavior to grant credits was the same before this new regulation.
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INTRODUCCION

El microcrédito se ha convertido en una herramienta importante para la superacién de la
pobreza en el mundo contemporaneo. Comenzé en Bangladesh en la década de los setenta y
su aplicacion significé un completo cambio de vision en las finanzas actuales pues es un
método donde el verdadero aval se centra en la confianza hacia la unidad productiva
(individual o colectiva) sobre su capacidad de pago, en un sector donde el riesgo es
eminentemente elevado (por la posibilidad de incurrir en un default) pero se minimiza el
mismo partiendo de que motivaciones psico-sensoriales son las que haran que dicha unidad
sea responsable y cumpla con la devolucion de su compromiso adquirido. El campo de

estudio teorico que aborda a las micro finanzas es la Economia Social y Solidaria.

Hace 26 afios Ecuador comenz6 el primer experimento que daria paso a la creacion y
surgimiento del sector micro financiero con la apertura de la U.N.E.P.R.0.M.%, sin embargo,
cada intento serio de visualizar a las microempresas como un componente activo en la
dindmica y crecimiento econémico se convertia en una tarea inconclusa pues la sucesion de
gobiernos junto con la ausencia de politicas econdmicas sostenibles sumio a este sector
empresarial en “asfixia” dada las pocas posibilidades y el elevado costo para conseguir

financiamiento.

Con la llegada de la dolarizacion y posteriores reformas al sector financiero, lentamente se

generaron nuevas opciones para el financiamiento de las microempresas apuntando asi al

! Unidad Ejecutora del Programa Nacional de Microempresas
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crecimiento econdémico del pais, aunque los pasos dados son todavia pequefios pues los costos

de interés para este tipo de negocio son altos.
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Capitulo 1

ASPECTOS GENERALES
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111

1.1.2

DEFINICION DEL PROBLEMA DE INVESTIGACION

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Los bancos han restringido los microcréditos por altos costos y baja rentabilidad

operativa, iliquidez de los prestatarios, alta cartera vencida, marco legal exigente.

La banca de segundo piso tiene apertura en microcréditos por flexibilidad en las tasas

de interés, mayores plazos de financiamiento, facilidad en requisitos.

Dinamizacién de la economia creando dos sectores productivos como las P.Y.M.E.S.

y el Microcrédito.

FORMULACION DEL PROBLEMA

El gran problema que existe en nuestro pais es la falta de confianza a los microempresarios

por parte de la banca en conceder créditos para que estos emprendedores comiencen a

construir una pequefia empresa, sin embargo, a este inconveniente también surge la crisis

financiera que se dio a nivel mundial y la falta de empleo llevo a las personas a ingeniarse a

colocar pequefios negocios para sustentar los gastos economicos del hogar.

16



Sin embargo, este sector era uno de los menos regulados por el Gobierno ya que existian
abusos en las altas tasas de interés que ofrecia la banca del primer piso al conceder
microcréditos, estrategia que fue utilizada por la banca del segundo permitiéndoles dar
facilidades en comodas cuotas para que el microempresario pueda pagar y asi surgir el

negocio dando empleo a muchas personas.

1.1.3 SISTEMATIZACION DEL PROBLEMA

Se analizaré los requisitos y las tasas de interés establecidas en el Banco Central del
Ecuador, las cuales deberan ser acogidas por las bancas del primer piso y la banca del
segundo piso, dando lugar a que las instituciones financieras del Estado tomen fuerza en el
préstamo a los microempresarios ya que por el momento se enfoca solamente al sector

agricola.

Analisis del marco legal establecido en la Constitucion de la Republica por el Gobierno del
Presidente Rafael Correa en donde indica que todos los pequefios empresarios tienen derecho
al microcrédito para mejorar su compafiia ya sea en infraestructura y tecnologia, ya que este
crecimiento de las P.Y.M.E.S. tiene el fin de fomentar la creatividad del empresario y asi

aumentar el indice de empleo en varios sectores.

Y finalmente, se analizard mediante un analisis estadistico como ha sido el

comportamiento del crecimiento de estas microempresas a traves de los microcréditos

17



otorgado por la banca del segundo piso dado a las facilidades de pago a los préstamos
concedidos y la contribucion del desarrollo economico que ha generado con el pasar de los

afios a la economia del pais.

1.2 METODOLOGIA DEL ESTUDIO

Para el desarrollo de la tesis se utilizard una fuente de datos principal con la cual se

aplicaran las siguientes técnicas de analisis:

e Regresion por tramos, para medir la tendencia de la evolucion del microcrédito y
definir si hay diferenciacién entre los créditos colocados por la banca de primer piso y
la de segundo piso. Adicionalmente, detectar si hay algin cambio de comportamiento

en la concesion de microcréditos que se deba al cambio de moneda en el afio 2000.

e Analisis F.O.D.A. de la situacion del microcredito en el Ecuador y formulacion de la

matriz estratégica para el crecimiento del mismo.

1.3  HIPOTESIS

e Existen diferencias sustantivas entre la oferta de crédito de las instituciones financieras

de segundo piso con respecto a las de primer piso. De manera que los empresarios

18



1.4

deberian optar por contratar un crédito con mejores condiciones para su resultado

econdmico en el segmento de segundo piso.

Las reformas financieras de 2007 generaron un efecto expansivo sobre el crecimiento
de la cartera de microcrédito en las instituciones financieras de segundo piso en

particular sobre el comportamiento de los afios anteriores.

JUSTIFICACION

Para que el sector de los microempresarios conozcan las bondades de recurrir a la

banca que no es tradicionalmente conocida.

Dinamiza la economia.

Reduce el riesgo de las instituciones financieras tradicionales.

19



1.5 OBJETIVOS

151 OBJETIVO GENERAL

Analizar las diferencias de rentabilidad, entre la banca de primer y segundo piso, generadas

por la concesion de los microcréditos.

1.5.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS

e ldentificar los segmentos y los requisitos que deben cumplir quienes desean acceder a

un microcrédito tanto en la banca de segundo y primer piso.

e Establecer los alcances de la normativa juridica para la entrega de microcréditos,
conjuntamente con los mecanismos que deben cumplirse para realizar la gestion de

cobranza en aquellos casos que no se canalice el crédito.

o Establecer si bajo las condiciones actuales y los esquemas de otorgamiento de
microcreédito, la entrega de este tipo de préstamos genera la liquidez y rentabilidad a

las instituciones, de tal manera que se lo pueda mantener como producto activo.

20



Sefalar y valorar las politicas de seguimiento implementadas con la finalidad de
verificar si este tipo de microcrédito esta cumpliendo con el fin social para el cual fue

creado.

21



Capitulo 2

MICROCREDITO & DESARROLLO ECONOMICO
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2.1 LA ECONOMIA SOCIAL Y EL MICRO EMPRENDIMIENTO

2.1.1 APROXIMACION TEORICA A LA ECONOMIA SOCIAL

El contexto econémico actual supone un cambio de paradigma en las empresas dado que la
competencia no es un fenémeno aislado sino que es fruto de las vinculaciones con el entorno
productivo e institucional del que forman parte. La competencia, dentro del esquema
tradicional debe de provocar mejoras en la productividad y competitividad a tal punto que se
garantice la eficiencia y calidad en la formacién de redes de empresas que deben de surgir

como resultado del proceso productivo que persigue la empresa clasica.

Sin embargo, no todo proceso de acumulacion de riqueza y capital en las empresas esta
guiado por preceptos Unicos de la empresa clasica. Para Coraggio (2008) los esquemas
clasicos y neoclésicos suponen que desde el mercado se irradia “todo lo necesario” para un

correcto desempefio de las instituciones econémicas.

Segtin Coraggio et al. (2008), en esta tltima década queda demostrado que “‘el paradigma
de la empresa eficiente y del mercado autorregulado no puede orientar nuestras practicas
socioecondémicas. Ya hemos experimentado que el funcionamiento de acuerdo al principio de
mercado, particularmente con fuerzas globales operando, genera un desarrollo desigual,
excluye, vulnerabiliza la vida humana, mercantiliza la politica, fragmenta las comunidades

locales y las sociedades y produce desastres ecologicos a escala planetaria”.

23



Se considera que la exclusion sostenida por Coraggio et al. (2008) es resultado de la poca
capacidad que tiene el estado para formular politica que separe los sectores de lucro de
aquellos cuyo objetivo es mas orientado al asistencialismo. Una de las respuestas de la
sociedad para hacer frente a esos desequilibrios es el desarrollo cooperativo y asociativo que
permita un desarrollo arménico y equilibrado de la poblacién. Teniendo en cuenta las
inherentes crisis de la que son susceptibles los procesos de acumulacion de riqueza del
sistema neoclasico, emerge la economia social o de la solidaridad como un enfoque alterno al

neoliberalismo imperante.

Para Bruyn, Lévesque y Mendell (1999) “toda economia es social, en la medida en que no
puede funcionar” sin la institucionalidad basica, el compromiso de las personas, el apoyo de
las comunidades y del estado. La economia social (ES) como término aparece en la primera
mitad del siglo XIX cuando autores franceses como Dunoyer, Le Play Gide y Walras
establecen que el enfoque social no “designa s6lo un tipo de organizaciones, las cooperativas
y las mutualistas, creadas por los trabajadores, sino también un cuestionamiento de la
economia de los economistas, un enfoque que integra la problematica social al estudio de la

economia”.

Segun Chaves (1999), la E.S. tuvo en sus origenes dos lineas de desarrollo, una vertiente
social-cristiana que era influenciada por la enciclica Rerum Novarum y una socialista que se

sustentaba en la capacidad de auto organizacion de la clase obrera.

24



9% ¢

Conocida tradicionalmente como el “tercer sector”, “sector non-profit” o “sector
autogestionario”, la Economia Social ha tenido un campo continuo de redefinicion a nivel de
conceptos y de contenidos. EI termino implica una forma mas humana y social de hacer
economia, escapa al tema neuralgico de que el eje motriz del desarrollo social viene dado por
la empresa y lo que esta puede hacer para hacer alcanzar un resultado fructifero en el

mercado.

La Economia Social es explicada por el investigador chileno Luis Razeto como el medio

de:

“Poner mas solidaridad en las empresas, en el mercado, en el sector publico, en las
politicas econdémicas (...). La economia de la solidaridad no es la negacion de la economia
de mercado, pero tampoco es su simple reafirmacion. Ella expresa mds bien (...), una
orientacion fuertemente critica y decididamente transformadora respecto de las grandes
estructuras y los modos de organizacién y de accion que caracterizan la economia

contemporanea” (Razeto, 1999).

Este modelo se relanza en América Latina durante los afios 80 bajo la figura Razeto y un
equipo de investigadores que analizando la grave situacién se plantea medidas para mejorar
las condiciones deplorables en términos de empleo y acceso a servicios basicos (como la
vivienda). El estudio llevado a cabo por el Dr. Razeto y su equipo de investigadores (aplicado
a la era Pinochet en Chile) analiz6 la forma como se organizaban, distribuian e

intercambiaban recursos en muchas comunidades, llegando a encontrar que muchas de estas

25



practicas basadas en viejos mecanismos de transaccion como el trueque permitieron a muchas

familias salir del abandono o indigencia en la que vivian (Parro Ferndndez, 2011).

Bustelo (2003) afirma que desde el declive de los postulados del Consenso de Washington
aceptados a ultranza por los gobiernos mundiales (Ecuador no fue la excepcion), han surgido
algunos postulados como los planteados por Burki y Perry en 1998 y Stiglitz en el 2000 desde
los cuales se busca dar un “rostro humano” a un modelo que en su generalidad dej6 crisis

sobre todo en materia de inclusion y bienestar social.

En los albores de los afios noventa se comienza a introducir cambios estructurales sobre la
formulacién de politica econémica para contrarrestar el efecto de exclusion social y pobreza
heredado de la década anterior conocida por el bajo desempefio mundial en cuanto a
crecimiento y globalizacion, la popular década perdida. Durante la década de los 90, se
entrega mayor poder a los actores locales y regionales para que inicien acciones orientadas al
crecimiento de las economias locales siendo esto una alternativa para los desafios que
supusieron el cierre de empresas, la desindustrializacion y el incremento del desempleo
(Maceratesi Vega, 2011). La Economia Social propone la educacion e introduccion de
valores como la solidaridad, el ahorro, la responsabilidad, la sustentabilidad, la participacion

democratica y la colaboracion como mecanismos de bienestar en la poblacion.
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2.1.2 EL MICRO EMPRENDIMIENTO

Segun Gaiger (2004), las necesidades de superacion de la pobreza de amplios sectores
sociales hace que surjan pequerias iniciativas de negocios que suelen abarcar una diversa
gama de actividades que van desde la agricultura de subsistencia pasando por los servicios y
hasta pequefios comercios. Estas estrategias de negocios se originan de la libre asociacion de

los trabajadores, con base en principios de autogestion, cooperacion, eficiencia y viabilidad.

Gaiger et al. (2004) afirma que la asociacion viene dada porque el mercado de trabajo
excluye ‘ad portas’ a ciertos grupos vulnerables profesional y fisicamente de manera que
deben buscar sus mecanismos de subsistencia o — porque estando adecuadamente empleados
en el sector formal de la economia — estan convencidos de que pueden lograr mejores

resultados a la sombra de su esfuerzo propio.

El micro emprendimiento es una experiencia que se debe reflexionar desde la dptica de la
E.S. pues considera al ser humano como sujeto de la actividad econémica y no como objeto.
En otras palabras, la necesidad y valores psico-sensoriales de mejora son los que guian la
direccion del negocio. En la practica de este tipo de negocios se enmarcan en una nueva
l0gica productiva en la cual la solidaridad es el continente de las iniciativas pues se remarca la
necesidad de elevar la calidad de vida de los trabajadores, satisfaccion por logro de objetivos
ético — morales diferenciandose a priori de las unidades de produccion capitalistas (sector

privado) pues en ellas el eje es el individualismo.
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Las principales caracteristicas del micro emprendimiento (Vaca & Veritier, 2009) son:

e Actividades de escala muy pequefia.

¢ Realizadas en forma unipersonal o mediante otras formas asociativas que generen

ingresos.

e Laadministracion recae sobre los propios integrantes que trabajan en ella y son su

principal medio de vida.

¢ No hay muchos empleados o son pocos y generalmente pertenecen al mismo grupo

familiar del propietario principal.

e Acceso limitado a fuentes de financiamiento, especialmente al inicio de sus

operaciones.

e Pueden tener un caracter semi-legal o informal dependiendo del marco juridico

vigente en el pais donde se constituye.
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e Ladivision entre trabajo y capital es inexistente pues en algunos casos hay presencia

de trabajo familiar no remunerado o sub remunerado.

e La organizacidn del proceso productivo es nula pues no se definen “actividades para
las personas” sino “personas para las actividades” de manera que se ejecutan varias

tareas.

e Los instrumentos de produccién son primarios. No existe mayor tecnologia dado que

las herramientas son manuales.

Las microempresas son el principal referente en creacion de empleo en las economias
Latinoamericanas en el contexto actual. Se puede clasificar a las microempresas por el grado

de desarrollo del emprendimiento, Vaca & Veritier (2009) proponen el siguiente esquema:

e Microempresas inestables, corresponden a negocios implementados por personas en
situacion de desempleo y cuyo negocio se debe a un horizonte de tiempo transitorio

dado que no hay mucha vision de futuro.

e Microempresas estables, proveen un nivel de vida modesto pero no tienden a crecer

en el horizonte de tiempo.
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e Microempresas en crecimiento, tienen un ciclo de gestion dinamica y son orientadas

al crecimiento.

Cacciamani (2004) reconoce las siguientes fortalezas y problemas comunes en la gestion de

una Microempresa:

Fortalezas

e La gestion se efectla con poco capital y bajos costos operativos.

e Se adaptan con facilidad a los cambios dado el tamafio que manejan a nivel de su

estructura.

e Concentracidn activa de la decision y accién en la persona que lidera el proyecto de

negocio.

e Facil acceso con el consumidor.

Problemas comunes

e Competencia con productos de bajo costo y poco valor agregado con alta dependencia

en lo que puedan lograr en su mercado interno.
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e Poca variedad de proveedores quienes ademas de ser caros no ofertan mayores

concesiones en plazo de créditos.

¢ Dificultad de hacerse cargo de sus obligaciones fiscales los cuales no les permiten
mayor expansion e historial de reputacion frente a posibles fuentes de financiamiento

ni con potenciales socios comerciales.

e Acceso limitado a fuentes de informacién o limitacion de costo para acceder a ella de

manera individual.

¢ Dificultad de acceder a cambios tecnoldgicos a pesar de tener disposicion natural a

ellos.

Como se puede apreciar, la ventaja mas usual de los pequefios emprendimientos es la
versatilidad para poder adoptar cambios frente a las variaciones del mercado dada la poca
estructura operacional que poseen. Sin embargo, sus limitantes estan dadas por la capacidad
de gestionar de forma propia su liquidez financiera y operacional. Del lado financiero los
costos del crédito se someten a tipos de interés altos mientras que del lado operacional esta la
poca capacidad de negociacion con proveedores que conceden poco o nulo plazo de credito
atado a compras de inventarios que en mucho de los casos exceden la capacidad de

produccién de estos pequefios negocios.
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2.2 MICRO FINANZAS Y MICRO EMPRENDIMIENTO: UN CIRCULO

VIRTUOSO

La micro financiacion es un sistema de ayuda econdmica donde se busca integrar a
pequefias unidades de produccidon a un contexto de formalidad donde puedan acceder a
condiciones més justas de financiamiento y conexion comercial. Las micro finanzas nacen de
la mano de O.N.G. o iniciativas colectivas donde el comdn denominador es el servicio a
personas de nivel socio-econémico bajo y medio, quienes desean emprender un negocio
propio Y la disposicién de fondos para poner en marcha estos proyectos provienen de la
conformacién de redes o sistemas de telarafia entre los mismos demandantes de fondos.

(Terberger, 2003)

Guachamin & Cardenas (2007) consideran que la primera aproximacion de lo que hoy se
conoce como microcrédito ocurrio hace 30 afios cuando Muhammad Yunus consolidd el
Grammen Bank como una iniciativa para otorgar créditos a personas de escasos recursos
econdémicos, con ganas de ser productivos pero sin contar con medios necesarios para

garantizar la devolucion de financiamiento a sus ideas de pequefios negocios.

Segun la Conferencia Internacional sobre Microcrédito celebrada del 2 al 4 de febrero de
1997 en Washington D.C., se define al microcrédito como “programas de concesion de
pequefios créditos a los mas necesitados de entre los pobres para que estos puedan poner en
marcha pequefios negocios que generen ingresos con el objetivo de mejorar su nivel de vida y

el de sus familias”.
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Para Mufioz (2006), la relacion de las micro finanzas con la E.S. viene dada porque ambas
buscan establecer la construccion de relaciones democréaticas como criterios vinculantes de la
organizacion y desarrollo econémico, de manera que se genere exclusion financiera de
organismos Yy personas que por sus caracteristicas naturales pertenecen a grupos marginados

politica y econdmicamente.

Algunas experiencias relacionadas con formas creativas de hacer funcionar redes de micro

financiamiento son expuestas por Vaca & Veritier 2009:

e Grupos Solidarios, son un conjunto conformado de 5 a 8 personas que solicitan un
crédito del cual sera repartido entre ellos, dando la seguridad en el cobro y la
recuperacion de la cartera, ya que de haber algin inconveniente con alguno de ellos se

distribuira la deuda con las demas personas.

e Bancos Comunales, que estan integrados en un grupo entre 30 y 50 personas que
regularmente son mujeres donde entre ellas se garantizan los préstamos individuales y

generar ahorro.

e Uniones de Crédito o Cooperativas, donde el solicitante que posee una cuenta de
ahorro en dicha institucidn tiene acceso a un préstamo, y los miembros de éstas

cooperativas tomaran las decisiones de la tasa de interés, los plazos y demas politicas
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financieras que ejerceran en ese lapso de los préstamos, éstas politicas varian de

acorde a la cooperativa que esté afiliado el solicitante.

e Fondos Rotativos también conocidos como ruedas o cadenas, que son un grupo de
personas se unen y contribuyen para tener un fondo comdn y se lo van distribuyendo
en turnos entre los miembros, para esto debe existir un lider quien es el que se encarga
de controlar y gestionar los turnos. Este fondo tiene la caracteristica que es limitado

segun los deseos de sus integrantes mas su crecimiento es ilimitado.

Las instituciones que pertenecen al sector de micro finanzas a nivel global tienen un
antecedente comun basado en la modificacion de la operacion del sistema bancario tradicional
siendo su mayor patrimonio la confianza, y la responsabilidad entre los deudores y acreedores
del sistema. Las principales diferencias entre las actividades de micro finanzas y las de banca

convencional son (Lacalle Calderon, 2001):

e Seenfoca en los pobres ya que trata de atender y mejorar sus falencias financieras.

e Tienen conocimiento del mercado de todos los sectores y atienden a personas con
POCOS recursos econdémicos para iniciar su propio negocio o mejoramiento del mismo
y no pueden acceder a un préstamo de la banca, y las garantias se han estipulado como

garantias solidarias.
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e Evallan el riesgo que conlleva tratando de minimizarlo aceptando recomendaciones
de anteriores prestatarios 0 empresarios que conocen y dan fe de la persona nueva que

solicita el préstamo.

e Reduccion de costos operativos fijos con respecto a la banca formal de manera que se

puede ofertar una tasa de crédito mas justa en comparacion con la banca convencional.

e La Autosuficiencia Financiera que es la que permite esta sea viable a largo plazo.

e La Importancia del Ahorro como elemento fundamental para generar fondos que estén
en disposicidn de todos los que necesiten financiamiento, generalmente a nivel de
micro finanzas se crean campafias especificas orientadas a que los socios depositen

mas fondos y a cambio se les da un incentivo de tipo material 0 monetario.

e Creciente rol de la mujer en la micro financiacion debido a que su tasa de devolucion

es mas alta que la de los hombres muy a pesar de no ser tan favorecidas.

En resumen, el rol de las instituciones de micro finanzas es visibilizar y democratizar el
acceso a fuentes de créditos estables a personas que por su vulnerabilidad (raza, sexo,
condicion social) son excluidas por el sistema tradicional de credito pero que en sus ganas de

autorrealizacion esta la motivacion para cumplir con sus obligaciones. Sin embargo esta
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opcion de financiamiento ha sido importante también para instituciones formales (empresas y

personas pertenecientes a grupos no vulnerables) como se mostrara en el siguiente apartado.

2.3 IMPACTO DE LAS MICRO FINANZAS EN EL DESARROLLO

ECONOMICO

Para Terberger et al. (2003), el desarrollo econdmico gque proveen la micro finanzas ha ido
creciendo, debido a que son mas las personas interesadas en emprender negocios para su
beneficio propio y crecimiento econdmico para solventar el incremento de los productos y su
subsistencia, logrando que con la nueva inversién las personas generen mas trabajo, y asi
empezar a mover el mercado de dinero dentro de la economia. Las micro finanzas se han
enfocado en las personas que desean abrir su negocio propio y les genere una rentabilidad
adicional de sus ingresos como personas dependientes (laborar en una empresa), o generar la

solvencia econémica ya que no se encuentran laborando o no laboran como profesionales.

Segun Murioz et al. (2006), el génesis de las micro finanzas es el apoyo al mas necesitado,
otorgando el crédito necesario a las personas de nivel mediano-bajo econdémico sin muchos
requerimientos como los hacen normalmente los bancos, pero con un costo financiero y
administrativo mas alto con el cual se hace més accesible para el que no tiene todo el papeleo
gue se necesita para pedir un préstamo, mejorando la condicion de los pequefios lugares de

venta, comercio e industria.
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La aportacion de una microempresa dentro de la sociedad y la economia es el incremento
de las fuentes de trabajo, adicionalmente incrementa la competitividad dentro de un territorio,
lo que impulsa a cada empresa a tener mayor tecnologia, mayor infraestructura y mayor
capacidad ya sea de bienes o servicios, lo que lo motiva a incursionar en una mayor inversion

mediante la solicitud de microcréditos.

Mufioz et al. (2006) demuestra que con el pasar del tiempo, el microcrédito no solo se
orienta para las personas de bajos recursos sino para las personas 0 microempresarios que por
no contar con todos los requisitos legales, financieros y a veces burocraticos que pide la banca
recurren a los microcréditos que aungue su tasa de operacion y administracion es mas alta
pero estan dispuestos a pagarlos con tal de poder tener un mayor acceso a sus necesidades o
requerimientos de ampliar un poco mas su empresa, o entrar a un mercado laboral con el que

no cuentan con el suficiente recurso econémico para desempefiarse y ejecutar su trabajo.

Y es que todo esto se debe a la innovacidn, a la necesidad del trabajo autonomo, a tener
mas ingresos y fuentes de ahorro para un futuro lo que hace que se motive por la generacion
de ingresos y se vea reflejado en una minima porcion del P.1.B. Mufioz et al. (2006) determina
que dar un microcredito es dar las armas necesarias a los pobres y necesitados para que
cambien su estado actual y su condicion economica, es abrirle las puertas no solo a ellos si no
que ellos también abran la puerta a sus conocidos para que emprendan y generen movimiento
monetario, laboral e incrementen las posibilidades de ser los propios autores de su ya no
subsistencia sino mejor manera de vivir; y es que proveer de cierta cantidad monetaria a quien
tiene una idea, una vision de un mejor futuro, de como invertir no solo para su bien sino que

con una consciencia comunitaria sera la inversion que generara un aumento de la capacidad
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adquisitiva en los pobladores aledafios a esta persona, sera generar mas puestos de trabajo, y a
su vez se convierte en una cadena social que incluye a mayor gente, tanto para el desempefio
empresarial como para el uso personal que va desde el emprendedor como de las personas que

trabajan para y con él.

Para Terberger et al. (2003), un microcrédito ademas de entregar la confianza al
prestamista y dar la seguridad que lo que emprende serd un negocio duradero, es promover la
conviccion de que lo que planea sera a largo plazo, es incentivarlo a crecer, y mientras mas es
su crecimiento mayor su confianza, mayor es la inversion que esta dispuesto hacer, es mas
grande el riesgo de innovar, de adquirir tecnologia y a su vez de prestar mas y hacer

movimientos monetarios mas grandes.

Guachamin & Cardenas et al. (2007) concluyen que el micro financiamiento se ha
convertido en una fuente atractiva para proveer servicios financieros a los mas pobres. En el
mundo existen algunos ejemplos de los circulos virtuosos generados por las instituciones de
micro finanzas en su aporte para la creacion de mejores condiciones de vida en la sociedad,
replicando como modelo de gestion de crédito el préstamo sin respaldo sobre un colateral y
con tasas de mercado pero con plazos de pago més frecuente. Instituciones como: Banco
Rakyat y Unidad Desa (Indonesia), Fundacion Karma-Sahak (Bangladesh), Asociacion
Dominicana para el Desarrollo de la Mujer (Republica Dominicana), Programa de Empresas
Rurales (Kenia), Fundacion para la Promocion y Desarrollo de la Microempresa y Banco
Solidario (Ecuador), entre otras, son las que llevan gran ventaja en lo que se refiere a la

gestion de finanzas solidarias. En Ecuador también hay instituciones que han venido siendo

38



una fuente muy importante de soporte para el desarrollo social en la basqueda del buen vivir,

de ello se ocuparé el siguiente capitulo.
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CAPITULO 3

SERVICIO DE CREDITO DE BANCA DEL PRIMER Y SEGUNDO PISO DE

ECUADOR
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31 MICROCREDITOS QUE OFRECE LA BANCA DEL PRIMER Y SEGUNDO

PISO ALASP.Y.M.E.S.

3.1.1 ANTECEDENTES DE LOS MICROCREDITOS

Segun Torres Rodriguez (2000), las actividades del microcrédito en el Ecuador se iniciaron
en 1986 mediante un programa impulsado por el Estado, dirigidos a las personas con escasos
recursos econémicos que tenian pequefios negocios y microempresas para poder invertir en su
maquinaria y no tenian la posibilidad de acceder a los créditos del Sistema Financiero. Con el

programa de crédito del Gobierno recibian capacitaciones.

Solo dos bancos del primer piso se unieron a los programas de microcréditos a los
pequefios empresarios, esto se debid a que los banqueros no estuvieran de acuerdo con las

pocas ganancias que generaba y los motivos fueron:

e Los montos de los créditos eran muy bajos.

e Los montos de costos administrativos eran muy altos.

e Lamarca se deterioraba porque entraba personas humildes.
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No obstante, con el pasar de los afios el microcrédito ha sido unos de los elementos
indispensables en el sector financiero, del cual estas entidades realizaron un estudio
econdmico para poder brindar este servicio. El requisito principal de las exigencias de la
banca del primer piso es que el prestamista garantice un rendimiento seguro en sus ingresos el

cual ayudaba al banco a que sus indices de morosidad no sobrepasen el 7%.

El crecimiento del sector informal en el Ecuador ha aumentado considerablemente dando
un aporte significativo a la economia nacional, se estima que hay 1,3 millones de empresas
entre urbanas y rurales generando aproximadamente 2,5 millones puestos de trabajo con un

aporte significativo al P.1.B. entre el 10% y 15%.

Guachamin & Cardenas et al. (2007) determinan que a raiz de la crisis bancaria en 1999, el
sector de micro finanzas cobr6 un gran impulso como resultado de la pérdida de confianza de
la sociedad en las instituciones financieras tradicionales (primer piso). Con las primeras
regulaciones de la Superintendencia de Bancos en el afio 2002 el microcrédito cobra un
impulso muy importante en el Ecuador, asi de 14 instituciones que proporcionaban servicios
de micro finanzas y que eran reguladas por la Superintendencia de Bancos pasaron a
septiembre de 2011 a contabilizar 73 instituciones financieras desglosadas de la siguiente
forma: 22 bancos privados, 39 cooperativas, 7 sociedades financieras, 3 mutualistas y 2
entidades publicas. Es decir, en s6lo 9 afios el crecimiento fue de mas del 400%, a una tasa de

47% anual en ese periodo.
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3.1.2 ANALISIS DEL MICROCREDITO: SISTEMA FINANCIERO NACIONAL

Segun el Estudio de Evolucion de las Micro finanzas en el Ecuador, las condiciones del
microcrédito fueron dadas para estimular el crecimiento de las P.Y.M.E.S. (medianos,
pequefios y micro productores), y una mayor profundizacion financiera en areas urbanas,
urbano marginales y rurales del pais, con lo cual se promueve el acceso al crédito a un mayor
numero de clientes favoreciendo contratos de crédito en mejores condiciones con tasas de
interés de mercado. Adicionalmente se identificaron que el mayor volumen de operaciones de
microcrédito estaban enfocadas en las instituciones: Banco Solidario, Banco del Pichincha y

Banco Procredit, Banco de Guayaquil, Produbanco y Banco del Pacifico

El grado de profundizacion financiera del pais en términos del microcrédito se mide a
través de comparar la cartera bruta del microcrédito frente a la produccion nacional, resultado

de lo cual se aprecia una marcada tendencia positiva en lo que va de la década.

En efecto, el grado de profundizacion de la cartera del microcrédito del Sistema Financiero
Nacional (S.F.N.), se ubicé para noviembre de 2010 en 4,05%, superior a las cifras de finales
del 2002, cuyo nivel de profundizacion fue de 0,29%; es decir, en referencia a la ultima fecha
hay una diferencia de 3,77 puntos porcentuales, a consecuencia de una mayor tasa de

crecimiento de la cartera respecto del crecimiento del P.1.B.

Igual que en periodos anteriores a noviembre de 2010, los bancos y las cooperativas fueron

los subsistemas que aportaron con mayor peso sobre los resultados totales de profundizacion

43



del microcrédito (81%); no obstante, también hay que reconocer el progreso de la banca

publica cuya aportacion en lo que va del afio fue del 16,53%.

GRAFICO 1.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO SOBRE CARTERA

TOTAL EN EL SISTEMA FINANCIERO NACIONAL
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GRAFICO 2.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO SOBRE CARTERA

TOTAL EN EL SISTEMA FINANCIERO NACIONAL

Ecuador: Grado de Profundizacion del Microcrédito
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3.1.3 ANALISIS MICROCREDITO: BANCOS DEL PRIMER PISO

Casi al concluir el 2010, los recursos bancarios destinados al microcrédito, totalizaron US$
975 millones, que respecto al P.1.B. nacional estimado de diciembre de 2010, reflejé un nivel
de profundizacion de la banca de (1,71%), es decir se produjo un aumento de 0,08 puntos
porcentuales en la profundizacion bancaria respecto de diciembre de 2009 (1,63%), lo cual se
explica tras un crecimiento de la cartera bruta entre diciembre de 2009 y noviembre de 2010,
y que a pesar de los ajustes en las estadisticas del B.C.E., se registr6 un aumento en el grado

de crecimiento de la produccion nacional para finales del 2010.

GRAFICO 3.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO SOBRE CARTERA

TOTAL EN BANCOS DE PRIMER PISO

Ecuador: Grado de Profundizacion del Microcrédito
Cartera Bancaria/ PIB Dic.02 Dic.08% y Noviembre de 2010
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De las 4 entidades bancarias méas grandes que conforman el S.F.N.: Guayaquil, Pacifico,
Produbanco y Pichincha, ésta tltima se destaco de entre las demas entidades bancarias
grandes que otorgan entre otros servicios al microcrédito; con lo cual para noviembre de
2010, dichas entidades totalizaron US$ 485,7 millones, que respecto de los US$ 975 millones
colocados por la banca privada, represento el 49,81% de participacién. Subrayandose la
presencia del Banco del Pichincha dado su avance y tecnologia crediticia afin a esta linea de

negocio.

3.1.4 ANALISIS MICROCREDITO: BANCOS DEL SEGUNDO PISO

La cartera de microcrédito de las cooperativas para noviembre de 2010 sumé US$740
millones, mostrandose un mejoramiento en el grado de profundizacidn financiera (1,30%),
respecto de diciembre de 2009 (1,16%); reflejandose avances no solo de la cartera como tal
respecto de la variacion del P.1.B., sino una mayor bancarizacién y cobertura de servicios
cooperativos en el ambito de las micro finanzas. El sistema cooperativo entre diciembre de
2009 y noviembre de 2010 creci6 en 23,14%, lo cual obedeci6 a que 30 de las 37

cooperativas, registraron aumento en su cartera de micro finanzas.

46



GRAFICO 4.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO SOBRE CARTERA

TOTAL EN BANCOS DE SEGUNDO PISO
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En el lapso de julio de 2002 hasta noviembre de 2010 el nimero de cooperativas que
atendio al sector de micro finanzas vario de 9 a 37 entidades, permitiéndose el incremento de
la profundizacién de las micro finanzas en el pais, aunado al trabajo del ente supervisor cuyos
esfuerzos han permitido el ingreso de mas cooperativas al sector formal de la economiay al

interés mostrado por varias entidades de ser supervisadas de manera técnica.

3.1.5 ANALISIS MICROCREDITO: BANCOS DEL ESTADO

Se debe anotar que la banca publica ha mostrado avances significativos en cuanto al
registro de crecimiento de su saldo de cartera de microcrédito, que pasé desde US$ 2,8
millones en diciembre de 2002 hasta US$ 348 millones en noviembre de 2010 (123 veces

mas). Por otro lado, a noviembre de 2010, se pudo evidenciar disminuciones en los
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problemas de recuperacion de la cartera otorgada, dado que su mora entre diciembre de 2009
y noviembre de 2010, se ha reducido en 20,23 puntos porcentuales al bajar desde 33,71% a

13,18%.

Se debe destacar que la banca publica en el 2010 aumentd en US$ 208,4 millones la
cartera micro - desde US$ 139 hasta US$ 348 millones, esto es un incremento del 149,22%
entre diciembre de 2009 y noviembre de 2010. Lo descrito permitié un crecimiento de la
profundizacion micro financiera desde 0,01% a 0,61% (54 veces) entre diciembre de 2002 y
noviembre de 2010, mostrandose cierto dinamismo en el comportamiento de la Corporacion
Financiera Nacional (C.F.N.) y el Banco Nacional de Fomento (B.N.F.), que dio lugar a un
movimiento significativo al alza en la tendencia de las cifras de profundizacion del

microcrédito para el altimo periodo.

GRAFICO 5.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO SOBRE CARTERA

TOTAL EN BANCOS DEL ESTADO

Grado de Profundizacion da la
cartera e BNF + CFN/ PFIB Do 02 D009 y JNowviembre do Z090
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FUENTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR
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A noviembre de 2010, en el segmento de microcrédito la presencia de la banca publica
frente al total del S.F.N. habria aumentado desde 8,61% en diciembre de 2009 hasta 16,53%
en noviembre de 2010; no obstante, aln es comparativamente inferior a la cuota que reporto
la banca privada (46,30%) y las cooperativas (35,17%); sin embargo, este aumento del

microcrédito publico ha llenado el espacio de la banca privada.

Se debe sefialar que la participacion de la cartera improductiva de la microempresa de la
banca publica (39%) supero la de las cooperativas (31,41%) y de la banca privada (26,11%) a
noviembre de 2010. No obstante de esto, se reflejo una disminucién de la cartera
improductiva de la banca publica entre diciembre de 2009 y noviembre de 2010 en US$ 1,2

millones tal como se aprecia en el cuadro a continuacion:

GRAFICO 6.- CARTERA IMPRODUCTIVA EN EL SISTEMA FINANCIERO

NACIONAL

SISTEMA FINANCIERO NACIONAL - CARTERA DE MICROFINANZAS
TOTAL DE LA CARTERA IMPRODUCTIVA
Noviembre 2009 - Noviembre 2010 y Dic.09 - Nov. 10

En miles de ddlares y en porcentajes
LT
FECHA BANCOS COOPERATIVAS MUTUALISTAS FIMe

ho. Entidades/FECHA 20 37 2 [ 2 67
dic-09 32.360 31.949 93 2.180 47.100 113.683
nov=09 47.007 38.400 S5 3.111 43.425 132.038

nov=10 36.951

VARIACION ABSOLUTA
Die. 08 'Naw. 40

VARIACION ABEOLUTA
Nov. 08 fNowv. 0

Farticipacidn Naw._ 10

%o Variacidn
Nav. 09 - v. 10 -34,64% =3, 77% 80,77% 26,10% 5,67% -10,89%%
%o Variacion
Dic. 09 - Nav.10 =5,05% 15,65% 83,60% 79,94% =2,58% 3,50%%)

Fuente: SBE, web, compendio micro erédite actuallzade al 281372000
Elaboracldn:superintendencia de Bancos ¥ Seguros, DMreceldn Noclonal de Estudios, Subdirecelin de Estudios

* Banco Masianal da Fomanta: se considera los datos da sapliembra an oclubra y noviembra da 2010, por no exislic nformasidn dispenibla.
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Por otro lado, al comparar noviembre de 2009 y noviembre de 2010 la cartera
improductiva del S.F.N. se determind una reduccién (-10,89%), al igual que aquella derivada
de los bancos privados (-34,64%) y las cooperativas (-3,77%); por su lado la cartera

improductiva de la banca publica habria aumentado en US$ 2,5 millones.

3.1.6 VOLUMEN DEL MICROCREDITO

El volumen de crédito otorgado por el S.F.N. entre diciembre de 2009 y diciembre de
2010, alcanz6 los US$ 30.816,5 millones, de los cuales el microcrédito movilizé el 11,42%;
entre enero y diciembre de 2010, el volumen del microcrédito ascendi6 a aproximadamente
US$ 3.519 millones, esto respecto del afio 2009 corresponderia a un incremento de
aproximadamente US$ 2.010 millones, es decir el 133,18%. En este punto es importante
anotar que el volumen de crédito se ha incrementado en todas las lineas de negocio y
subsistemas lo cual determinaria un dinamismo en el S.F.N., influyéndose positivamente el
volumen de las micro finanzas; En efecto, las micro finanzas del pais se ubicaron con un

nivel de profundizacion respecto al P.1.B. de 6,17%, superior a diciembre de 2009 (2,90%).

La participacion de los Bancos y las cooperativas es mayoritaria en lo relativo al
microcrédito (87,63%), mientras que en el volumen total a nivel nacional, la presencia de la

banca es indiscutible (80,74%).
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GRAFICO 7.- VOLUMEN DE CREDITO

SISTEMAFINANCIERO NACIONAL

MICROEMPRESA: VOLUMEN DE CREDITO*
Periodo: Enero - Diciembre de 2010
En miles de dolares y Porcentajes
MUTUALIS SOCIEDADES BANCA

FECHA BANCOS COOPERATIVAS TAS A S PUBLICA TOTAL
Ena- Dic/2010 2.001.355% 1.082.558 2.236 T8.916 354.043 3.519.107
# DE OPERACIONES 1112122 325,149 411 36.167 417913 1.891.762
Participacian 56,87% 30,76% 0,06% 2,24% 10,06% 100,00%
* Cifras provisionales
Eldala da volumen d& micra-tradits lomads de Campendia de Micralinanzas rasumean parmano y M o8 speracian JN/ISyJNID
FuarieVab 363, Direceidn Nacional de Esludias, Subdirescidn de Esladistica
Elabaracidn: 3B 3, Direccidn Macsanal de Ealudhas, Subdirectidn da Esludias
GRAFICO 8.- VOLUMEN DE CREDITO POR SUBSISTEMAS
SISTEMA FINANCIERO NACIONAL™
VOLUMEN DE CREDITO POR SUBSISTEMAS*
Periodo Enero - Diciembre de 2010
En miles de délares y porcentajes
Valor % Cuota # de Operaciones % Cuota
BANCOS PRIVADOS 24 8BE1.354 B0.74% 4.035.960 T4%
COOPERATIVAS DE AHORRO ¥ CREDITO 2.405.756 7.81% 700117 13%
MUTUALISTAS 367.972 1.19% 574.042 1%
SOCIEDADES FIMANCIERAS 358.586 1.16% 44 845 1%
INSTITUCIONES FINANCIERAS PUBLICAS 2802.771 9,10% B89.551 2%
TOTAL SFN 30.816.479 100% 5.444.615 100%

*Cifras provisionales, sujstas arevisian

/1Los datos de Dic. 2010 ya estén acorde =la nusva clasificacian ClIU 4 acordado con el BCE.
**Dato de volumen de cradito porlineas de negocio actualizado al 7/03 201 - David Gonzdlez
Fuente:Web SB S, Direccidn Macional de Estudios, Subdireccidn de Estadistica

Eleboracidgn: SES, Direccidn Macional de Estudios, Subdireccidn de Estudios

o1



GRAFICO 9.- EVOLUTIVO DE VOLUMEN DE MICROCREDITO

EVOLUTIVO DE PROFUNDIZACION
VOLUMEN DEL MICRO CREDITO Dic-05 Die-09 y Jun. 2010
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FUENTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR

Acorde a las ultimas cifras reportadas a diciembre de 2010 sobre las diferentes lineas de
negocio, la profundizacion financiera originada en el volumen del microcrédito (6,17%), seria
menor respecto del consumo (8,07%) y del comercial (37,83%), cuyos montos mas elevados
se reflejaron en sus niveles de profundizacién, explicado tras la relacion volumen/P.1.B. en los
diversos segmentos de negocio derivado del comportamiento de la banca y las cooperativas

las de mayor presencia en el mercado.

3.1.7 TASAS DE INTERES

Entre septiembre de 2007 y octubre de 2008 hubo una politica activa de reduccion de las
tasas activas efectivas maximas referenciales. Posteriormente, las tasas activas efectivas
maximas referenciales se han mantenido constantes con excepcion de la tasa del segmento de

consumo que se incremento a 18,92%.
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A partir de febrero de 2010, la tasa activa efectiva méaxima referencial de consumo volvio a
su nivel del 16,3% vy, a partir de mayo de 2010, las tasas de microcrédito minorista y
microcrédito de acumulacién simple se redujeron a 30,5% y 27,5% respectivamente. En la
mayoria de segmentos la reduccién de la tasa activa efectiva referencial es mucho menor a la

reduccion de la tasa maxima.

GRAFICO 10.- TASAS DE INTERES EN EL SISTEMA FINANCIERO NACIONAL

Diferencia Sep-07

Tasa Activa Efectiva Maxima Tasa Referencial

Segmento Mov-11
sep-07 oct-08 jun-09 nov-11 sep-07 nov-11  Maxima  Ref.
Productive Corporativo 14.03 9.33 9.33 9.33 10.82 817 - 470 - 2865

Productive Empresarial® n.d. n.d 10.21 10.21 n.d. 9.53 - -
Productive PYMES 20,11 11.83 11.22 11.23 14.17 11.20 - 328 - 297
Consumo™* 24.56 16.30 18.92 16.30 17.82 1591 - 826 - 191

Consumo Minorista 37.27 21.24 - - 25.92 - - -
Vivienda 14.77 11.33 11.33 11.33 11.50 10.64 - 3.44 - 0.36
Microcrédito Minorista 45.93 33.90 33.90 30.50 40.69 28.82 -15.43 -11.87
Microcrédito Acum. Simp 43.85 33.30 33.30 27.50 31.41 25.20 -16.35 - 6.21
Microcrédito Acum. Ampl 30.30 25.50 25.50 25.50 23.06 2244 - 480 - 0.62

*Segmento creado a partir del 18 junio 2003.

**Segmento unificado con el segmento Consumo Minorista a paritr del 18 junio 2008.
Reduccion de Tasa Mdxima febrero 2010

Reduccidn de Tasa Mdxima mayo 2010

Cambio en los rangos de crédito, segmento Microcrédito Minorista de USD 600 a USD 3,000 (junio 2009)
Cambio en los rangos de crédito Microcrédito Acum Simple de (USD 600 a USD 8,500) a (USD 3,000 a USD 10,000) {junio 2009)

FUENTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR

Segun el Banco Central las tasas de interés vigentes hasta diciembre de 2011 para los

diferentes segmentos de crédito son las siguientes:
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GRAFICO 11.- TASAS DE INTERES ACTIVAS EFECTIVAS VIGENTES

1. TASAS DE INTERES ACTIVAS EFECTIVAS VIGENTES

Tasas Referenciales

Tasas Maximas

Tasa Activa Efectiva Referencial

Tasa Activa Efectiva Maxima

25 anual % anual
para el segmento: para el segmento:
Productivo Corporativo 8.17 Productivo Corporativo 933
Productivo Empresarial .53 Productivo Empresarial 10.21
Productivo PYMES 11.20 Productivo PYMES 11.83
Consumo 1591 Consumo 16.30
Vivienda 10.64 Wivienda 11.33
B o . . Microcrédito Acumulacion
Microcrédite Acumulacion Ampliada 2244 ) 25.50
Ampliada

Microcrédito Acumulacion Simple 2520 Microcrédito Acumulacion Simple 2750
Microcrédito Minorista 28.82 Microcrédito Minorista 30.50

FUEMTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR DICIEMBRE 2011

GRAFICO 12.- TASAS DE INTERES PASIVAS PROMEDIO POR INSTRUMENTO

2. TASAS DE INTERES PASIVAS EFECTIVAS PROMEDIO POR INSTRUMENTO

Tasas Referenciales % anual Tasas Referenciales % anual
Depdasitos a plazo 453 Depositos de Ahorro 141
Depositos monetarios 0.60 Depositos de Tarjetahabientes 0.63
Cperaciones de Reporto 0.24

FUENTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR DICIEMBRE 2011

Como se puede apreciar la tasa de interés para el segmento de las pequefias y medianas

empresas P.Y.M.E.S. es de 11,20% la tasa referencial y la tasa maxima activa es de 11,83%.

Sin embargo, las tasas de interés pueden tener un ligero cambio debido al monto del préstamo

que realice el cliente y las politicas que cada institucién tenga establecida.
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GRAFICO 13.- TASAS DE MICROCREDITO POR MONTO Y PLAZO PARA LA

BANCA DE PRIMER Y SEGUNDO PISO

Microcrédito acumulacion ampliada Microcrédito acumulacion simple Microcrédito Minorista

rangos de Bancos Privados Cooperativas Bancos Privados Cooperativas Bancos Privados Cooperativas

atos monte | TEA monto TEA monto TEA monto TEA monto TEA monto | TEA
1-28 ] 0,00 0 0,00 3.000 30,33 2.000 15,54
30 - 60 11.000 9,29 31.000 11,55 37.000 22,71 4.000 14,00 16.874 30,11 6.460 14,32
61-120 64400 24,73 28.465 2497 19.600) 21,34 193165 3042 14.000 20,08
121- 180 11.345( 2541 71418 25,91 13.200 23,69 1222 804 30,26 01727 26,69
181 - 360 Ba434l 2032 300.580 26,58 188.200 23,52 2978338 29,66| 494616 23,74
361-450 30.000( 24,93 165.348 27,16 61.600 22,73 1.072.682 29,76| 3B9.054 23,56
451-540 Bb.435| 25,31 11.500 2549] 675.038 27,07 93.360 24,19 1.375.688 30,03 207.000 25,13
541 -720 B55.664( 2480 75.000 21,35] 2.120.799 27,03 444450 23,35 1.015.361 30,20) 476.300 2431
2-4 afios B56.514( 24,56) 1.087.140 21,98| 1.719.881 26,74 4121.810 22,72 85.343 30,25| 512136 21,90
4-6AROS 124872 2362| 1129661 19,02 18.700 2749 Bl6.3B2| 1BES 1] 0,00 12000 15,06
6- & ANOS B1.500 20,01 0 0,00 0 0,00 i} 0,00 0 0,00|
g-10 Aflos 34.100 21,82 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00
10- 12 AflOS 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00
MAS DE 12 AfiOS o 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00 0 0,00

FUENTE: BANCO CENTRAL DEL ECUADOR BOLETIN

Microcrédito de Acumulacion Ampliada: son aquellas operaciones de crédito superiores a

US$ 8.500 otorgadas a microempresarios y que registran un nivel de ventas anuales inferior a

US$ 100.000.

Microcredito de Acumulacion Simple: aquellas operaciones de crédito, cuyo monto por

operacion y saldo adeudado a la institucion financiera sea superior a US$ 600 hasta US$

8.500, otorgadas a microempresarios que registran un nivel de ventas anuales inferior a US$

100.000.
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Microcrédito de Minorista, aquellas operaciones de crédito cuyo monto por operacion y
saldo adeudado a la institucién financiera no supere los US$ 600, otorgados a

microempresarios que registran un nivel de ventas anuales inferior a US$ 100.000.

Los bancos privados, las financieras privadas, las cooperativas de ahorro y crédito, y las
organizaciones no gubernamentales que se dedican a las micro finanzas, constituyen el sector
privado, que con sus propios recursos econdmicos, mas los recursos de algunos organismos
internacionales, se ha involucrado abiertamente en el mundo de los créditos micro

empresariales.

3.2 MARCO REGULADOR A LAS MICRO FINANZAS

La Junta Bancaria con apoyo técnico del Proyecto SALTO aprobd en junio de 2002 la
primera normativa relativa al funcionamiento de las micro finanzas en Ecuador. Esta primera
regulacién estaba orientada a establecer: Definiciones basicas sobre el microcrédito (el monto
maximo para reconocer una operacién de financiamiento asi era de US$ 20.000), Calificacion
de Activos de Riesgo y constitucion de provisiones, Definicion de garantias, Constitucién de

Provisiones Genéricas y Castigos de Préstamos Incobrables con 100% de provision.

Segun Guachamin & Cardenas et al. (2007) esta primera aproximacién a un marco

regulatorio no tuvo mayores impactos sobre el segmento de micro finanzas debido a que no se
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amparo en un estudio minucioso de la realidad ecuatoriana, dado que no se recogieron las

observaciones de los operadores comerciales ni las précticas financieras por ellos empleadas.

Con el triunfo de la llamada “Revolucién Ciudadana”, se ha acelerado el paso en lo que se
refiere a uno de sus ejes programaticos como gobierno relativo al “ataque a la falta de
empleo” mediante la formulacion de politicas ptblicas de creacion de plazas de trabajo y
fomento al espiritu de emprendimiento de las y los ecuatorianas y ecuatorianos. La
orientacion del proyecto politico actual en ese sentido, se recoge en el Tercer Eje del

Programa de Gobierno del Movimiento Alianza Pais:

“Creemos en la capacidad de miles de productores asociativos, cooperativos,
comunitarios, auténomos, de los que despectivamente el neoliberalismo llama los informales,
pero a los que nosotros les Ilamamos los sujetos de la economia social y solidaria que
reconoce nuestra Nueva Constitucion, los productores del inmenso y fecundo ambito de la

economia popular.

El desarrollo no es un balance financiero de pérdidas y ganancias. Hay muchas cosas

con inmenso valor pero sin precio. De dignidad también viven los pueblos.

En la esencia del cambio del sistema econémico, se encuentra el superar supuestas teorias

que pretendieron incluso ser el fin de la historia. El colapso de un sistema basado en la
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codicia no solo es evidente, sino que implica la propia destruccion del ser humano, al haber

pretendido elevar el egoismo como maxima virtud individual y social”.

Estos idearios fueron recogidos en la Constitucion redactada en Montecristi por la
Asamblea Constituyente en el 2008 y sirvieron como base para formular cambios profundos
en lo que respecta al significado del modelo de desarrollo y la orientacion que supone la
implantacion de un marco para el desenvolvimiento de las transacciones econémicas. Los
ejes motrices de este cambio fueron los articulos 275 y 283 de dicho cuerpo legal, los mismos

que establecen:

“El régimen de desarrollo es el conjunto organizado, sostenible y dinamico de los
sistemas econdmicos, politicos, socio-culturales y ambientales, que garantizan la realizacion

del buen vivir, del sumakkawsay.

El Estado planificara el desarrollo del pais para garantizar el ejercicio de los derechos, la
consecucion de los objetivos del régimen de desarrollo y los principios consagrados en la
Constitucién. La planificacion propiciara la equidad social y territorial, promovera la

concertacion, y sera participativa, descentralizada, desconcentrada y transparente.

El buen vivir requerira que las personas, comunidades, pueblos y nacionalidades gocen

efectivamente de sus derechos, y ejerzan responsabilidades en el marco de la
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interculturalidad, del respeto a sus diversidades, y de la convivencia armonica con la

naturaleza”.

El estado de “buen vivir” supone que las personas, comunidades, pueblos y nacionalidades

asuman de manera efectiva y responsable sus derechos y obligaciones frente al marco
intercultural que le correspondan, respeto a su diversidad y la “convivencia armoénica con la
naturaleza”. Segun Aguirre Ordofiez (2011), el “buen vivir” supone el alcance de cuatro

equilibrios:

e El equilibrio de los seres humanos consigo mismo.

e El equilibrio entre los seres humanos.

e El equilibrio de los seres humanos con la naturaleza.

e El equilibrio entre las comunidades de seres humanos.

En el Articulo 283 se articula el tipo de modelo de desarrollo econémico, pasando de la
economia social de mercado a la economia social y solidaria. La diferencia entre ambos
conceptos radica en la filosofia del concepto que lo contienen, en el primer caso la sociedad
gira en torno al mercado como ente de planificacion de la actividad econdémica asi como
capacidad de autorregularse mientras que en el segundo modelo se coloca en el centro al ser

humano y la planificacion debe de encaminarse en la busqueda del bienestar colectivo
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buscando reducir las asimetrias con respecto a riqueza y propiedad de recursos de “abajo para
arriba”. Adicionalmente, el articulo 283 dispone sobre la organizacion econdémica del pais

que:

“El sistema economico se integrara por las formas de organizacion economica publica,
privada, mixta, popular y solidaria, y las demas que la Constitucion determine. La economia
popular y solidaria se regulara de acuerdo con la ley e incluira a los sectores

cooperativistas, asociativos y comunitarios”.

Acorde a la ley El 14 de abril de 2011 el presidente de la Asamblea Arg. Fernando Cordero
decreté mediante el oficio No. PAN-FC-011-511 el proyecto de LEY ORGANICA DE LA
ECONOMIA POPULAR Y SOLIDARIA Y DEL SECTOR FINANCIERO POPULAR

Y SOLIDARIO los objetivos planteados para el microcrédito fueron:

e Otorgar microcréditos a los microempresarios con las facilidades necesarias para la

obtencién del mismo.

e La Bancatome como referencia las tasas de interés establecidas por el Banco Central

del Ecuador.

e Obligaciones y deberes que tienen que realizar la banca del primer y segundo piso en

cobro de préstamos, giros nacionales, etc.
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e Los plazos de pago del microcrédito por parte de los pequefios empresarios sean

flexibles y no tan estrictos en su cobranza.

Las regulaciones establecidas para el funcionamiento de las micro finanzas en el pais estan
matizadas por dos vertientes. Por un lado se busca fundamentar un modelo de gestién propio
que se fundamente en la solidaridad y desarrollo grupal y por otro lado el establecimiento de
minimos colaterales y encajes que atenuen la exposicion al riesgo de las operaciones de

financiamiento que se generan en los demandantes del sistema de micro finanzas. (Anexo)

3.3  ANALISIS ESTRATEGICO DEL SISTEMA DE MICRO FINANZAS DE

ECUADOR

Mediante el andlisis F.O.D.A. se examinara las fortalezas, debilidades, amenazas y
oportunidades que existen en el sistema de microcréditos en relacion de los pequefios

empresarios con la banca del primer y segundo piso:

FORTALEZAS:

e Busqueda de métodos creativos e innovadores para el mantenimiento del negocio

en el mercado.

e Mejores relaciones interpersonales entre el pequefio empresario y la banca.
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e Sistemas internos (direccion y administracion) factibles de adaptarse y
flexibilizarse para absorber las nuevas reglas y condiciones de desenvolvimiento en

el nicho de mercado.

OPORTUNIDADES:

e Los programas de Desarrollo Local y Economia Social impulsados desde el

Estado.

e Aparicion de nuevos mercados de economia social y solidaria que participarian en

concursos para invertir en nuevos emprendedores.

e Los programas de Desarrollo Local y Economia Social impulsados desde el

Estado.

DEBILIDADES:

o Falta de infraestructura béasica para el desarrollo del negocio del pequefio

empresario.

e Sus actividades son estacionales y a muy pequefia escala.
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e Poco acceso a informacion sobre las oportunidades disponibles de educacion y

capacitacion y/o falta de prerrequisitos para optar por la formacion.

AMENAZAS:

e Aumento de nuevos empresarios creando condiciones de inestabilidad y riesgo.

e Las estrategias de programas de crecimiento del pequefio empresario son muy

lentas.

o La falta de legislaciones adecuadas para este sector y el aumento de riesgo de

fracaso en su actividad econdmica.

ANALISIS:

Como vemos el pequefio empresario no tiene las facilidades econdmicas para poder iniciar
su pequefio negocio y no hay la confianza necesaria entre el pequefio empresario y la banca
del primer y segundo piso. Sin embargo, en los actuales momentos estos inconvenientes se
han ido superando mediante la confianza que se ha creado, aunque para obtener el préstamo el
emprendedor debe cumplir una serie de requisitos que a veces le es imposible alcanzar

llegando asi realizar préstamos a “chulqueros”.

63



En las fortalezas encontramos que el pequefio empresario busca ser muy innovador y
creativo en su actividad econdmica logrando asi llegar a crecer un poco més su negocio,
logrando mejores relaciones interpersonales con sus proveedores creando asi una imagen de
excelencia y mejores directrices en el negocio. Con el fin de poder ir creciendo en su

actividad y poder obtener mas préstamos con la banca del primer o segundo piso en el futuro.

En cuanto a sus debilidades nos encontramos con la falta de infraestructura para avanzar en
el negocio, ya que esto se debe a la falta de créditos otorgados por la banca del primer piso o
segundo piso. Esto hace que por la falta de recursos sus actividades sean estacionales y de
pequefia escala por lo cual no pueden aprovechar al maximo su potencialidad, aunque también
se debe a la falta de capacitacion a los pequefios empresarios para gue tengan un mejor

control de todas las actividades que realizan.

Sin embargo, las amenazas a las que se enfrentan el microempresario es la entrada de
nuevos emprendedores debido a las facilidades que podria haber por parte del Estado; no
obstante, el proceso de implementacion de los programas puede ser muy lento ya que no
existen las reformas adecuadas en los actuales momentos. A esto se le afiade que no hay leyes
que protejan al microempresario para que no sean explotados por la banca del primery

segundo piso.

Finalmente, en cuanto a las oportunidades tenemos que el gobierno pueda crear programas

de desarrollo local y econdmico social ya que asi se incentivara a las personas a crear nuevos
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negocios y con esto el crecimiento de créditos por parte de la banca del primer y segundo piso
creando la confianza necesaria en ambos empresarios, ya que esto generaria mas empleos y la

economia del pais aumentaria en proporciones altas.

Podemos concluir que este método de crear creditos a los microempresarios por parte de la
banca del primer y segundo piso seria una ayuda fundamental tanto para la economia del pais
como a las personas emprendedoras que quieren salir adelante con ideas creativas e
innovadoras, ya que asi con el pasar de los afios se podra exportar nuevos productos

ecuatorianos.
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CAPITULO 4

MODELOS PARA ANALISIS DEL COMPORTAMIENTO DEL SUBSISTEMA

DE MICROCREDITO Y MICRO FINANZAS
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4.1  ANALISIS DESCRIPTIVO DEL MICROCREDITO CON LA CARTERA

BRUTAY TOTAL

Uno de los grandes dilemas que tenia y tiene el pequefio empresario es que le concedan
microcréditos por parte de la banca del primer piso sin pedir tantos requisitos para que ellos
puedan avanzar en su infraestructura y tecnologia, sin embargo, en nuestro pais se dieron
apertura a bancos de segundo piso (cooperativas, mutualistas y sociedades financieras) que
confiaron en los empresarios y les concedieron el microcrédito, ya que el inicio de estas

pequefias empresas se dio a la crisis financiera que enfrentaba el Ecuador.

La cartera bruta de los Bancos comenzo6 a aumentar a partir del afio 2003 con una cartera
de 3.003.497 (en miles de doélares) teniendo un aumento significativo con respecto al afio
anterior que fue de 2.711.672 (tabla Anexo 2) ya que estas instituciones se llevaban su dinero
al exterior para ganar altas tasas de interés por el ahorro generado y asi tener mas capital para
prestar el dinero a las personas naturales o empresarios también con altas tasas de interés y
aumentar asi sus utilidades ya que la regulacion de estas instituciones era minima en aquel

tiempo.

Sin embargo, la cartera de microcrédito de estas entidades destinaba poca inversion en
préstamos a los pequefios empresarios en el 2002, el monto en prestacion fue de 14.121 (en
miles de ddlares) que en comparacidn a su cartera bruta es significativamente menor que las

inversiones realizadas en el exterior por parte de dicha entidad; No obstante, estas
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instituciones comenzaron a generar mas prestamos a partir del afio 2007 con una cartera de
microcrédito de 75.702 (en miles de dolares) que con respecto al afio anterior que tuvo una

caida a 61.565 (en miles de dolares).

GRAFICO 14.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO EN LOS BANCOS
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En cambio, las Cooperativas en el 2002 tenian una cartera bruta de 183.108 (en miles de
ddlares) ya que sus inversiones realizadas son un poco menos fuerte que en los bancos,
logrando que recién en el 2008 con 1.268.796 (en miles de do6lares) aumente su cartera bruta
significativamente volviéndose competitivo entre esas entidades privadas, logrando que ya
algunas de ellas se vuelvan bancos. Este aumento de confianza a estas entidades fue porque
dichas cooperativas se enfocaron en otorgar préstamos a los microempresarios logrando asi

obtener ese nicho de mercado que no era aprovechado por la banca privada.
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No obstante, en la cartera micro de las cooperativas en el 2002 fue de 454 dando en
aumento muy significativo en el 2003 de 9.299 (miles de ddlares), este crecimiento tan
significativo en esta entidad se dio por las facilidades ofrecidas antes y actualmente a las
personas para que puedan realizar sus solicitudes de préstamo con tranquilidad y de manera

segura, ya que estas entidades confiaron y confian en los pequefios empresarios.

GRAFICO 15.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO EN LAS COOPERATIVAS

COOPERATIVAS
70.000

60.000 Wk
50.000 d
40.000

30.000 —

20.000 /

10.000 "

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

ELABORADO POR LOS AUTORES

Las sociedades financieras son entidades que estan enfocadas en ayudar a la creacion de
nuevas empresas, actividades, organizacion y funcionamiento y las mutualistas estan dirigidas
al ahorro para la compra de vivienda, intermediario financiero, etc. Como podemos apreciar
de ambas entidades han tenido un gran colapso debido a que esos afios adquirir un bien o
crear una empresa era demasiado complicado por las altas tasas de interés y por la crisis

econdmica.

69



GRAFICO 16.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO EN LAS MUTUALISTAS
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GRAFICO 17.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO EN LAS SOCIEDADES FINANCIERAS
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Mediante ésta grafica (Anexo 2) se puede apreciar cdmo han interactuado dichas entidades

y como ha sido la asignacién de los microcreditos otorgado por los mismos, los bancos son
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los que menos dinero han destinado a los microcréditos teniendo 0.52% (2002), 0.60%
(2003), 1.41% (2004), 1.46% (2005), 0.91% (2006), 1% (2007), 0.95% (2008), 1.14% (2009),
y 1.38% (2010), viendo que el 2006 tuvo una disminucién del 0.55% pero ya en el 2009 se

mantiene un poco estable ya que su magnitud crece en pequefias cantidades.

En las cooperativas su representacion de la cartera de microcrédito con respecto a la
cartera bruta fue en el 2002 de 0,25% obteniendo un considerable aumento de 3.33% (2003),
3.65% (2004), 4.10% (2005), 4.13% (2006), 3.48% (2007), 2.77% (2008), 3,42% (2009), y
3.58% (2010), esas variaciones en el porcentaje asignado por esta entidad se debe a la crisis
financiera mundial que afecté a muchos banqueros, ya que algunos bancos internacionales se

fueron a banca rota.

GRAFICO 18.- EVOLUTIVO CARTERA DE MICROCREDITO EN EL SISTEMA FINANCIERO
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4.2  APLICACION DE METODOS NO DESCRIPTIVOS

4.2.1 ANOVA DE UN FACTOR

Mason (2003) explica que el andlisis de la varianza (ANOVA) de un factor se lo utiliza
para comparar varios grupos en una variable cuantitativa, a la variable categérica que define
los grupos que se desea comparar se les llama variable independiente o factor (V.l.) y ala
variable cuantitativa en la que deseamos comparar los grupos se la denomina variable
dependiente (V.D.). Es una generalizacién del contraste de medias para dos muestras con
datos independientes y se aplica en las situaciones en las que sean tres 0 mas de tres los

grupos que se quiere comparar y analizar. Las hipoétesis iniciales para la varianza son:

e Las poblaciones donde proceden las muestras tienen que ser normales, si el
tamafio de la muestra es suficientemente grande, por el Teorema de Limite

Central se logra la normalidad.

e Tienen que tener la misma varianza (homocedasticidad).

e Las muestras tienen que haber sido elegidas al azar asegrandose asi la

independencia.

El procedimiento ANOVA de un factor permite calcular algunos estadisticos descriptivos
béasicos, obtener la prueba de Levene le permite contrastar la homogeneidad de las varianzas.
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La hipotesis que se utiliza en el ANOVA de un factor es que las medias poblacionales (las
medias de la V.D. en cada nivel de la V.1.) son iguales; es decir, si las medias poblacionales
son iguales significa que los grupos no infieren en la V.D. (variable dependiente) y en
consecuencia la V.I. (variable independiente) o factor es independiente de la V.D. La
estrategia que se utiliza en este caso de igualdad de medias consiste en obtener el estadistico
de la prueba F que refleja el grado de parecido existente entre las medias que se estan

comparando.

El numerador del estadistico F es una estimacion de la varianza poblacional basada en la
variabilidad existente entre las medias de cada grupo Gf o2 El denominador es también

una estimacion de la varianza poblacional pero basada en la variabilidad existente dentro de

cada grupo Gg _s2 (j se refiere a los distintos grupos o niveles del factor).
]

4l nal
F= ; ) —:r
6. 3

Si las medias poblacionales son iguales, las medias muestrales seran parecidas
existiendo entre ellas tan sélo diferencias atribuibles al azar. La estimacion o7 (basada entre
las diferencias de las medias) reflejara el mismo grado de variacion que la estimacion o

(basada en las diferencias entre las puntuaciones individuales) y el cociente F tomara un valor
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préximo a 1. No obstante, si las medias son distintas el cociente F sera mayor que 1 mientras

mayor sea la diferencia entre las medias mayor sera su valor F.

Si las poblaciones muestreadas son normales y sus varianzas iguales, es estadistico F se
distribuye segun el modelo de probabilidad F de Fisher-Snedecor (los grados de libertad del
numerador son el numero de grupos menos 1; el denominador el total de las observaciones
menos el nimero de grupos). Si el nivel critico asociado con el estadistico F es menor que
0.05 se rechazara la hipétesis igualdad de medias y se concluye que no todas las medias
poblacionales comparadas no son iguales. Al contrario, no podremos rechazar la hipétesis de
igualdad y no se podréa afirmar que los grupos comparados difieran en sus promedios

poblacionales.

La hipotesis nula de la prueba Anova de un factor es:

e HO: Las medias de los k grupos son todas iguales

e H1: Al menos una de las medias es diferente

Esta prueba se basa en la comparacion de las sumas de cuadrados medias debido a la
variabilidad entre grupos (dentro de los grupos). Ambas sumas son estimaciones
independientes de la variabilidad global, de manera que, si el cociente entre la primeray la
segunda es grande, se tendra mayor probabilidad de rechazar la hipétesis nula. Este cociente
sigue una distribucion F conr - 1y n - r grados de libertad.
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4.2.2 ANALISIS DEL METODO ANOVA

Para el tema que nos ocupa, el planteo de la hipotesis a comprobar o rechazar es:

e HO: El promedio de colocacion en micro finanzas no es diferente entre la banca de

primer piso y la de segundo piso.

e H1: Al menos uno de los promedio de colocaciones en micro finanzas en las

instituciones es diferente entre banca de primer piso y la de segundo piso.

Este método estadistico permite realizar un analisis entre tres 0 mas de tres grupos (Anexo
3), se realizo la relacion existente entre la Banca Tradicional Vs Instituciones de Segundo
Piso obteniendo que: Al ser significativo, se demuestra que no existe aspectos
diferenciadores decisorios entre la Banca Tradicional y las Instituciones de Segundo Piso, de
manera que la condicion de sinceramiento de los costos de efectivo no genero mayor
incidencia en la conducta de endeudamiento de quienes forman el sector de las finanzas

populares.

Sin embargo, el promedio de la cartera de los bancos es de 70.155,98 (en miles de dolares)
que estas entidades deben asignar al microcrédito y el promedio de las Instituciones del
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Segundo Piso es de 36.393,83 (en miles de dolares) aunque vemos que la diferencia es
extremadamente grande esto se debio que se analizd las mutualistas y las sociedades

financieras.

En el Anexo 4 tenemos el andlisis entre Instituciones del Segundo Piso llegando que: Al
ser significativo se desprende que no hay diferenciacion entre las mismas Instituciones
Financieras de Segundo Piso del Ecuador en lo que respecta a oferta crediticia, no existen
aspectos diferenciadores que sirvan para que una persona elija entre una de ellas para tomar la

decisién de endeudarse.

El promedio de la cartera de microcrédito por parte de las cooperativas es de 29.654,38 (en
miles de ddlares), las mutualistas es de 47.953,47 (en miles de dolares) y las sociedades
financieras es de 6.691,49 (en miles de ddlares) estas entidades mantienen una estabilidad de
microcréditos ya que no hay mucha diferencia entre ellos y el cliente puede elegir cualquiera

de ellos para realizar un préstamo.

43 PRUEBA DE LA ESTABILIDAD ESTRUCTURAL PARA MODELQOS

AUTORREGRESIVOS DE PRIMER ORDEN

Segun Guijarati (2004), un modelo auto regresivo es aquel donde la variable a predecir es
utilizada también como predictor pero tomando en cuenta n-periodos de tiempo de rezago. La

frecuencia de rezagos va a depender de la forma como los datos que se estan analizando
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tienen su comportamiento estacional en el tiempo. EI modelo autorregresivo simbdlicamente

se representa de la siguiente forma:

y= Bo xP1Yi-1 £ Boyi—2 £ BnYt—n

Donde:

Bo = intercepto al origen del modelo, representa el punto de optimizacion del mismo.

B1Yr.1= primer regresor de orden uno

B2yi2= segundo regresor de orden dos

BnYin = €nésimo regresor de orden “n”

Luego de la revision de los datos utilizados para el estudio se detectd que la estacionalidad
de los préstamos en micro finanzas es trimestral. Esto quiere decir que ante cambios en ese
intervalo de tiempo se presentan variaciones importantes sobre los montos concedidos, de

manera que se aplicara la prueba tomando en cuenta dicho intervalo de tiempo.

La prueba de la estabilidad estructural es un complemento de los modelos auto regresivos
tradicionales, su objetivo es determinar si los cambios que se pueden detectar en una serie de
tiempo tiene como origen la aleatoriedad o son provocado por alguna alteracion del

comportamiento natural. La alteracion se provoca por factores exdgenos tales como: moda,
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cambios politicos de la administracion, formulacidn de leyes, dafios ambientales, etc. Para la
construcciédn de dicha prueba se le adiciona a la expresion matematica anterior un coeficiente
de dicotomia el mismo que puede tomar valores de 0 (ausencia de impacto externo sobre la

variable) y 1 (presencia de impacto externo sobre la variable).

Teniendo en cuenta esto, el modelo quedaria planteado de la siguiente manera:

y= Bo x B1yt-1 £ 2D £ B3y:—1D

Donde:

Bo = intercepto al origen del modelo, representa el punto de optimizacion del mismo.

B1Y:.1= primer regresor de orden uno

B.D= segundo regresor con variable dicétoma (0 6 1)

Bayr.1D = estimador de interaccion entre el primer y segundo regresor.

Para determinar que exista presencia de algun factor externo en el comportamiento de la

variable debe cumplirse las siguientes condiciones:
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e El coeficiente que contiene la variable “D” debe de ser significativo, es decir, su
probabilidad de ocurrencia debe ser menor o igual a 5% siempre que se trabaje a

una confianza de 95%.

e El coeficiente de interaccion debe de ser significativo, es decir, su probabilidad de
ocurrencia debe ser menor o igual a 5% siempre que se trabaje a una confianza de

95%.

4.3.1 ANALISIS DE LA PRUEBA DE ESTABILIDAD ESTRUCTURAL PARA

MODELOS AUTORREGRESIVOS DE PRIMER ORDEN

En el Anexo 5, 6 y 7 del andlisis de la regresion lineal de los Bancos, Cooperativas y
Mutualistas se obtuvo: Se planted como hipétesis alternativa que las reformas fuertes
aplicadas en el 2007 al Sistema Financiero Ecuatoriano con respecto a la regulacion del costo
del efectivo y la identificacion de bandas de flotacion de los segmentos de crédito

identificados serian causante de resultados importantes en la economia nacional.

Para probar ello se procede a efectuar la prueba de la estabilidad estructural del modelo,
planteando el mercado crediticio mediante un modelo autorregresivo de primer orden y una
variable dicotoma de orden, dando mayor peso al tramo correspondiente entre el primer
trimestre de 2008 y el tercer trimestre de 2011. Dado que la probabilidad es mayor a 0,05, se
concluye que en el Subsistema Bancos, esta ley no provoco mayores cambios y el

comportamiento para conceder créditos en micro finanzas fue el mismo que antes de la ley.
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En el Anexo 8 de la Sociedad Financiera se obtuvo: Al ser significativo, se tiene que para
este subsistema si hubo un impacto importante con la promulgacién de los cambios
establecidos para el Costo del Efectivo en el Sistema Financiero Nacional. Dado que el signo
del coeficiente D1 * Soc. Fin -1 es negativo se tiene que la conducta de las instituciones fue la
de contraer la oferta de crédito para micro finanzas para de esa manera compensar el costo
operativo que supone la gestion de este tipo de cuentas que tienen un riesgo mayor de

devolucion.
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CAPITULO5

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
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Las micro finanzas son un componente fundamental en el desarrollo y mejora de
condiciones de vida de sectores historicamente excluidos. Se logran mejores resultados
siempre que la orientacion de este segmento sea bajo principios de solidaridad por encima de

la rentabilidad.

Mediante la investigacion realizada a los microcréditos que ofrecen la banca del segundo
piso en relacién a la banca del primer piso vemos que el mayor crédito otorgado a los
microempresarios es dado por la banca del segundo piso (cooperativas, mutualistas,
sociedades financieras) debido a las facilidades de pago, tasas de interés baja y el plazo que
estas entidades dan a los pequefios empresarios, creando un ambiente de confianza en ambas
partes. En los Gltimos afios el crecimiento de créditos ha aumentado en un 25%

aproximadamente en estas instituciones.

No obstante, la banca del primer piso ha dotado la misma estrategia para asi tener mas
rentabilidad en su cartera dando facilidades de pago y menos requisitos para la adquisicion de
la misma, dando como resultado el aumento paulatino de los créditos ofrecidos por dichas
instituciones bancarias sumado a un mejor desarrollo y bienestar econdmico en el pais, ya que
por medio de estas pequefias empresas el indice de desempleo ha disminuido en los Gltimos

anos.

En el Ecuador este segmento ha tenido un crecimiento importante sobre todo a partir de
2006, la provincia del Guayas no ha sido la excepcidn, el crecimiento promedio de la cartera

de microcrédito en la provincia entre el periodo 2006 — 2011 fue del 4% anual. Logicamente
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esto ha permitido una mayor dinamizacion de la matriz productiva y ha permitido la
incorporacion de asociaciones y cooperativas productivas y agrarias en la economia provincial
y nacional. Esto viene encaminada con la politica pablica de comprar a estos actores
reconocidos como miembros de la economia popular y solidaria (E.P.S.) por lo menos el 3%

de los presupuestos anuales en los rubros de gasto en las instituciones publicas.

En la actualidad el negocio de las micro finanzas en la provincia del Guayas estan
liderados por bancos (privados y publicos) y cooperativas, este liderazgo no es fruto de la
coincidencia. Los bancos privados — especialmente — se han percatado de la importancia de
este sector olvidado por afios en su estructura de cartera y han procedido a adoptar politicas
gue permitan una mayor bancarizacion y presencia, asi por ejemplo, la red Servipagos
perteneciente al Grupo Produbanco instal6 en algunas tiendas una especie de corresponsal no
bancario (Pago agil) que permitia la realizacién de pequefias transacciones, este modelo ha
sido replicado desde hace unos meses atras por el Banco de Guayaquil con el producto Banco
del Barrio pero con mayores beneficios como cuentas que pueden ser gestionadas desde las

tiendas donde se instalaron esos corresponsales.

Otro de los aspectos que marcan la conducta de las instituciones de segundo piso dentro
del nicho de micro finanzas es el “salto” que han dado para convertirse en operadores de
primer piso y diversificar su negocio a otros segmentos, caso como por ejemplo el de la
Cooperativa Nacional que el afio pasado se convirtio en Banco Coopnacional o afios atras con
la Mutualista MM Jaramillo Arteaga, que primero se convirtio en Banco y afios después fue
comprado por el Grupo Proamerica. Esto puede llevar a un contrasentido del verdadero rol de

las instituciones de segundo piso como organismos que pueden canalizar microcréditos con
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menor coste operativo que un banco, la conversion hacia otro tipo de banca genera que los
programas de micro finanzas en estas instituciones eleven discrecionalmente sus costos,

expulsando a mayores beneficiarios.

Auln cuando la tendencia de las instituciones de segundo piso es la de crecimiento, desde el
2006 tienen un patron similar al de los bancos. Esto conlleva a concluir que practicamente no
hay diferenciacion entre la oferta crediticia de las instituciones de segundo versus las de
primer piso. Béasicamente se estd adoptando el criterio de rentabilidad por el de solidaridad -
lo cual no debe ser satanizado — sin embargo, debe de diferenciarse a cada componente del
segmento de micro finanzas y volver mas accesible el mismo a personas que reinan criterios
de vulnerabilidad que pueden ser definidos a partir de instancias como el M.I.E.S. o el

M.C.D.S.2.

Debe de formularse una Ley para las instituciones de segundo piso donde se fijen criterios
técnicos estandares para el analisis de microcrédito de manera que minimicen sus costos de
operacion y recuperen sus estandares de importancia de antes de la crisis bancaria donde su

presencia era mayoritaria y se constituian en un verdadero aliado para los actores E.P.S.

Los costos de crédito para el segmento de micro finanzas deben ser fijados en funcion de
montos y no de manera genérica, adicionalmente se debe evaluar la capacidad de gestion de
los emprendedores grupales o individuales. Considerar costos menores de crédito para los

grupales y en el caso de los individuales para hacer el seguimiento respectivo de que esos

“Ministerio de Inclusién Econémica y Social (M.I.E.S.), Ministerio Coordinador de Desarrollo Social
(M.C.D.S)).
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fondos se apliquen en planes productivos y no gasto corriente dado que en algunos casos se ha

desviado tras un proyecto.

Las instituciones de segundo piso deben de concentrarse evidentemente en la gestion de
actores E.P.S., de manera que sus servicios tendientes a la bancarizacion deben desarrollar ese
segmento. No se prohibe la diversificacion, sin embargo, la misma puede hacer que en el

largo plazo las instituciones de segundo piso se pasen al primer piso y se alejen de su objetivo

inicial.
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GLOSARIO
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BCE:

B.N.F.:

C.F.N.:

E.P.S.:

ES:

F.O.D.A.

M.LLE.S.:

M.C.D.S.:

O.N.G.:

P.EA.

P.I.B.:

P.Y.M.ES.:

S.F.N.:

U.N.E.P.R.O.M.:

V.1

V.D.:

Banco Central del Ecuador.

Banco Nacional de Fomento.

Corporacion Financiera Nacional.

Economia Popular y Solidaria

Economia Social

Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas.

Ministerio de Inclusion Econémica y Social.

Ministerio Coordinador de Desarrollo Social

Organizaciones No Gubernamentales

Poblacion Econdmicamente Activa

Producto Interno Bruto

Pequefia y Mediana Empresa

Sistema Financiero Nacional.

Unidad Ejecutora del Programa Nacional de Microempresas.

Variable Independiente

Variable Dependiente
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ANEXO 1

ARTICULOS DEL PROYECTO DE LEY ORGANICA DE LA ECONOMIA
POPULAR Y SOLIDARIAY DEL SECTOR FINANCIERO POPULARY

SOLIDARIO

El 14 de abril de 2011 el presidente de la Asamblea Arqg. Fernando Cordero decretd
mediante el oficio No. PAN-FC-011-511 el proyecto de LEY ORGANICA DE LA
ECONOMIA POPULAR Y SOLIDARIA Y DEL SECTOR FINANCIERO POPULAR
Y SOLIDARIO, con el fin de regular las entidades financieras en la prestacion de dinero,
formacion de las cooperativas, etc. Los articulos mas transversales para el sistema de

microcréditos y micro finanzas son los siguientes:

Capitulo |

De las Organizaciones del Sector Financiero Popular y Solidario

Art. 78.- Sector Financiero Popular y Solidario.- Para efectos de la presente Ley, integran
el Sector Financiero Popular y Solidario las cooperativas de ahorro y crédito, entidades

asociativas o solidarias, cajas y bancos comunales, y cajas de ahorro.
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Art. 79.- Tasas de interés.- Las tasas de interés maximas activas y pasivas que fijaran en
sus operaciones las organizaciones del Sector Financiero Popular y Solidario seran las

determinadas por el Banco Central del Ecuador.

Art. 80.- Disposiciones supletorias.- Las cooperativas de ahorro y crédito, entidades
asociativas o solidarias, cajas y bancos comunales, y cajas de ahorro, en lo no previsto en este
Capitulo, se regiran en lo que corresponda segun su naturaleza por las disposiciones
establecidas en el Titulo Il de la presente Ley; con excepcion de la intervencion que sera solo

para las cooperativas de ahorro y crédito.

Art. 83.- Actividades financieras.- Las cooperativas de ahorro y crédito, previa

autorizacion de la Superintendencia, podran realizar las siguientes actividades:

e Recibir depdsitos a la vista y a plazo, bajo cualquier mecanismo o modalidad

autorizada.

e Otorgar préstamos a sus socios.

e Conceder sobregiros ocasionales.

e Efectuar servicios de caja y tesoreria
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Efectuar cobranzas, pagos y transferencias de fondos, asi como emitir giros contra sus

propias oficinas o las de instituciones financieras nacionales o extranjeras;

Recibir y conservar objetos muebles, valores y documentos en depoésito para su

custodia y arrendar casilleros o cajas de seguridad para depositos de valores;

Actuar como emisor de tarjetas de crédito y de débito;

Asumir obligaciones por cuenta de terceros a través de aceptaciones, endosos o avales
de titulos de crédito, asi como por el otorgamiento de garantias, fianzas y cartas de
crédito internas y externas, o cualquier otro documento, de acuerdo con las normas y

practicas y usos nacionales e internacionales;

Recibir préstamos de instituciones financieras y no financieras del pais y del exterior;

Emitir obligaciones con respaldo en sus activos, patrimonio, cartera de crédito
hipotecaria o prendaria propia o adquirida, siempre que en este Gltimo caso, se

originen en operaciones activas de crédito de otras instituciones financieras;

Negociar titulos cambiarios o facturas que representen obligacion de pago creados por

ventas a crédito y anticipos de fondos con respaldo de los documentos referidos;

Invertir preferentemente, en este orden, en el Sector Financiero Popular y Solidario,
sistema financiero nacional y en el mercado secundario de valores y de manera

complementaria en el sistema financiero internacional,
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e Efectuar inversiones en el capital social de cajas centrales; v,

e Cualquier otra actividad financiera autorizada expresamente por la Superintendencia.

Las cooperativas de ahorro y crédito podran realizar las operaciones detalladas en este
articulo, de acuerdo al segmento al que pertenezcan, de conformidad a lo que establezca el

Reglamento de esta Ley.

Capitulo 11

De la Regulacion

Art. 145.- Regulacion diferenciada.- Las regulaciones seran expedidas en forma
diferenciada tanto para las personas y organizaciones que conforman la Economia Popular y
Solidaria, como el Sector Financiero Popular y Solidario y se referiran a la proteccion,
promocion e incentivos, funcionamiento y control de las actividades econdmicas de las
personas y organizaciones a las que se refiere esta Ley, en coherencia con las regulaciones
que emitan otras instituciones del Estado en orden a proteger los derechos de los usuarios y

consumidores.
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Titulo VII

De las Obligaciones, Infracciones y Sanciones

Art. 167.- Obligaciones.- Son obligaciones de las organizaciones referidas en esta Ley, las

siguientes:

e Ejercer las actividades detalladas en el objeto social del Estatuto de la organizacion;

e Mantener el fondo o capital social minimo autorizado;

e Convocar a Asamblea General en el tiempo y forma que establezca el Estatuto social

de la organizacion;

e Respetar el ejercicio de los cargos directivos Unicamente por el tiempo establecido en

el Estatuto social;

e Dar todas las facilidades para que los 6rganos de control y regulacion cumplan sus

funciones;

e Llevar un registro de todos los integrantes de la organizacion, archivos y registros de

las actas;
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e Llevar la contabilidad actualizada de conformidad con el Catalogo Unico de Cuentas;

e Cumplir con el procedimiento relacionado con la disolucién y liquidacion de la
organizacion y en el caso de las cooperativas el correcto destino del Fondo Irrepartible

de Reserva Legal;

e Cumplir las regulaciones de funcionamiento y control de las actividades econémicas.

Esta ley marca concordancia con lo que establece el marco constitucional del Ecuador con
respecto al Sistema Financiero, estas disposiciones contenidas entre los articulos 308 — 312,

establece:

e Las actividades financieras buscaran canalizar de forma responsable el ahorro
privado en inversion productiva nacional, sustentado en consumo social y

ambientalmente responsable.

e Existen 3 sectores: Publico, Privado y Popular y Solidario, los mismos que
contaran con normas y entidades de control diferenciadas los que van a
precautelar que la operatividad de los organismos de cada sector mantengan la

estabilidad, transparencia y solidez que requiere el sistema.

e EIl Sector Financiero Publico se inclina de manera preferente al préstamo para
proyectos de inversion relacionados con el Plan Nacional de Desarrollo y de los

grupos menos favorecidos.
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El Sector Financiero Popular y Solidario se compone de: Cooperativas de Ahorro
y Crédito, Entidades asociativas o solidarias, cajas y bancos comunales, cajas de

ahorro.

Las iniciativas del sector Popular y Solidario tendran un tratamiento diferenciado

y preferencial siempre y cuando promuevan el desarrollo de la economia popular

y solidaria.
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ANEXO 2

CARTERA DE LA BANCA DEL PRIMER Y SEGUNDO PISO (en miles de ddlares)

CARTERA BRUTA
2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Bancos 2.711.672 3.003.497 3.933.605 5.434.897 6.789.545 7.570.741 9.634.712 9.453.746  9.280.481
Cooperativas 183.108 279.007 449.004 623.319 761.221 1.012.077 1.268.798 1.396.403  1.827.805
Mutualistas 96.926 117.678 161.719 201.864 221.654 257.882 230.393 221.620 264.357
Soc. Financieras 253.389 316.335 378.704 509.789 652.653 700.708 811.617  792.219 958.290
CARTERA MICRO
2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Bancos 14.121 17.892 55.394 79.354 61.565 75.702 91.576 108.185 127.615
Inst. Segundo
Piso 7.620 26.455 20.801 31.597 38.793 45.937 37.607 51.651 67.083
Cooperativas 454 9.299 16.410 25.586 31.457 35.259 35.133 47.786 65.507
Mutualistas 96 - - 6 4 40 93 194 -
Soc. Financieras 7.071 17.156 4.391 6.005 7.332 10.639 2.381 3.672 1.576
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Bancos
Cooperativas
Mutualistas

Soc. Financieras

REPRESENTATIVIDAD DE LA CARTERA MICRO EN LA CARTERA BRUTA

2002
0,52%
0,25%
0,10%

2,79%

2003
0,60%
3,33%
0,00%

5,42%

2004
1,41%
3,65%
0,00%

1,16%

2005
1,46%
4,10%
0,00%

1,18%

2006
0,91%
4,13%
0,00%

1,12%

2007
1,00%
3,48%
0,02%

1,52%

2008
0,95%
2,77%
0,04%

0,29%

2009
1,14%
3,42%
0,09%

0,46%

2010
1,38%
3,58%
0,00%

0,16%
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ANEXO 3

ANALISIS DE VARIANZA DE UN FACTOR: BANCA INSTITUCIONAL VS. INSTITUCIONES DEL SEGUNDO PISO

Grupos Cuenta Suma Promedio Varianza
Bancos 9 631.403,8270 70.155,98076  1.435.635.554,0
Inst. Segundo Piso 9 327.544,5290 36.393,83658 308.222.087,1

ANALISIS DE LA VARIANZA

Origen de las Suma de Gradosde  Promedio de los F Probabilidad Valor critico
variaciones cuadrados libertad cuadrados para F
Entre grupos 5.129.470.709 1 5.129.470.709,0 5,882900745 0,027487934 4,493998478
Dentro de los grupos ~ 13.950.861.131 16 871.928.820,7

Total 19.080.331.840 17
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ANEXO 4

ANALISIS DE VARIANZA DE UN FACTOR: ENTRE ORGANIZACIONES DEL SEGUNDO PISO

Grupos Cuenta Suma Promedio Varianza
Cooperativas 9 266.889,50410 29.654,38934 392.225.038,3
Mutualistas 9 431,58126 47,95347333 4.534,517361
Soc. Financieras 9 60.223,44387 6.691,493763 23.158.198,2
ANALISIS DE LA VARIANZA
Origen de las Suma de Gradosde  Promedio de los F Probabilidad  Valor critico para F
variaciones cuadrados libertad cuadrados
Entre grupos 4.343.916.738 2 2.171.958.369,6 15,68624683 4,39548E-05 3,402826105
Dentro de los grupos  3.323.102.168 24 138.462.590,3
Total 7.667.018.906 26
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ANEXO 5

REGRESION LINEAL: BANCOS

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacion multiple
Coeficiente de determinacion R™2
RA2 ajustado

Error tipico

Observaciones

0,927506876
0,860269005
0,847169224
36204,77209

36

ANALISIS DE LA VARIANZA

Grados de Suma de Promedio de los F Valor critico de F
libertad cuadrados cuadrados
Regresion 3 2,5824E+11 86.079.925.646 65,67048855 9,08968E-14
Residuos 32 41945136717 1.310.785.522
Total 35 3,00185E+11

104



Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95%
Intercepcion 21.657,638 17.450,97181 1,241056271 0,22360631 -13.888,82836 57.204,10435
Variable X 1 55.251,98059 50.182,72948 1,101015851 0,279103008 -46.966,89435 157.470,8555
Variable X 2 0,910321873 0,113148845 8,045348315 3,47281E-09 0,679845217 1,14079853
Variable X 3 -0,161379897 0,206243574 -0,782472363 0,439689233 -0,58148431 0,258724516
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ANEXO 6

REGRESION LINEAL: COOPERATIVAS

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacion multiple 0,977896083
Coeficiente de determinacion R"2 0,956280749
RA2 ajustado 0,95218207
Error tipico 13.567,51997
Observaciones 36

ANALISIS DE LA VARIANZA

Grados de Suma de Promedio de los Valor critico de
libertad cuadrados cuadrados F F
Regresion 3 1,28844E+11 42.947.942.827 233,3143373 8,05611E-22
Residuos 32 5.890.483.142 184.077.598,2
Total 35 1,34734E+11
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Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95%
Intercepcion 6.446,683022 5.396,228963 1,194664472 0,240998062 -4.545,075681 17.438,44173
Variable X 1 -4.856,804066 13.901,97629 -0,349360693 0,729107198 -33.174,20312 23.460,59499
Variable X 2 0,979943536 0,080227708 12,21452731 1,37259E-13 0,816525041 1,14336203
Variable X 3 0,066872029 0,116942837 0,571835186 0,57142903 -0,171332735 0,305076792
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ANEXO 7

REGRESION LINEAL: MUTUALISTAS

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacion multiple 0,849146616
Coeficiente de determinacion R"2 0,721049975
RA2 ajustado 0,69489841
Error tipico 91,03562621
Observaciones 36

ANALISIS DE LA VARIANZA

Grados de Suma de Promedio de los Valor critico de
libertad cuadrados cuadrados F F
Regresion 3 685.506,7065 228.502,23550  27,57196289 5,33033E-09
Residuos 32 265.199,5277 8.287,48524
Total 35 950.706,2341
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Coeficientes Error tipico Estadistico t Probabilidad Inferior 95% Superior 95%
Intercepcion 41,090715070 23,63787453 1,738342211 0,091765641 -7,058059730 89,239489860
Variable X 1 68,397385960 51,86845432 1,318670218 0,196639536 -37,255198110 174,049970000
Variable X 2 -0,136906911 0,369732574 -0,370286312 0,713608891 -0,890027520 0,616213697
Variable X 3 0,838417875 0,403492440 2,077902313 0,045823156 0,016530669 1,660305081
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ANEXO 8

REGRESION LINEAL: SOCIEDAD FINANCIERA

Estadisticas de la regresion

Coeficiente de correlacion multiple 0,903821088
Coeficiente de determinacion R"2 0,81689256
RA2 ajustado 0,799726237
Error tipico 3.024,348091
Observaciones 36
ANALISIS DE LA VARIANZA

Grados de Suma de Promedio de los

libertad cuadrados cuadrados F Valor critico de F

Regresion 3 1.305.787.416,0 435.262.471,900 47,58692842 6,70967E-12
Residuos 32 292.693.804,1 9.146.681,377
Total 35 1.598.481.220,0
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Superior Inferior Superior
Coeficientes Error tipico  Estadisticot  Probabilidad Inferior 95% 95% 95,0% 95,0%
Intercepcion  1.648,175219  1.150,446238 1,43263993  0,161658239 -695,2070841 3.991,557522 -695,2070841  3.991,557522
Variable X1  7.214,564061 2.292,116865  3,147555071  0,003550961 2.545,674792 11.883,45333  2.545,674792  11.883,45333
Variable X2  0,965122909  0,082675215  11,67366672  4,51782E-13  0,796719006  1,133526812  0,796719006  1,133526812
Variable X3  -0,851818706  0,180871215 -4,709531634  4,61374E-05 -1,220241314 -0,483396099 -1,220241314 -0,483396099
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