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RESUMEN

El intercambio de bienes y servicios entre paises es un elemento
indispensable para su desarrollo. Si bien este tipo de intercambio se lo ha
practicado durante siglos, en la actualidad se busca crear herramientas que
faciliten estas practicas. Una de esas maneras es la implementacion de tratados
de libre comercio, que se caracterizan por ser acuerdos comerciales entre paises,
en los cuales se eliminan todo tipo de barreras arancelarias. Muchos casos a
nivel mundial permiten analizar los beneficios o peligros que representan estos
acuerdos para un pais o sector, por lo que es vital desarrollar un andlisis del
impacto que podrian representar estos tratados con preferencias arancelarias
entre las partes involucradas; en este caso se analizar al Ecuador y su situacion
actual. Es por esto que se considera necesario analizar la realidad del pais, asi
como la opinidn de personas y organizaciones que se encuentran estrechamente
relacionadas con el intercambio comercial. El estudio permite constatar las
falencias del Ecuador en lo que respecta al comercio internacional y los
potenciales peligros que representaria para el pais, en su situacion actual, la

suscripcion a un tratado de libre comercio.



ABSTRACT

The exchange of goods and services between different countries is an
essential factor for its own development. Although this kind of exchange has been
used over the past centuries, nowadays the tendency is to create new ways to
facilitate trading. One of those ways is to establish a free trade agreement,
characterized for the absence of commercial duties. Many cases around the globe
allow us to analyze the benefits or disadvantages that these agreements represent
to a country; that is why it is so important to make a proper analysis about the
different aspects that these agreements mean to the countries involved; in this
case Ecuador. Therefore this paper will focus on the current situation of the
country and also the opinion of people and organizations that are highly attached
to this topic. This investigation allow us to detect the weaknesses of Ecuador’s
international commerce policies and also to identify the threats for this country in

case of subscribing this kind of treaties.
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CAPITULO 1- INTRODUCCION AL PROBLEMA

Durante mucho tiempo no ha sido totalmente esclarecido los resultados
que desencadenaria en el Ecuador el hecho de firmar un acuerdo o tratado
comercial. Esta fue la principal razon para realizar esta investigacion, ya que es
necesario aclarar el impacto que tendria en la economia del pais, para permitir
que las personas tomen una postura al respecto, en base a informacién
adecuada. Es primordial entender desde el significado que engloba un acuerdo
comercial hasta las opciones para un pais como el Ecuador en sus circunstancias

actuales al firmar este tipo de acuerdos con otros paises.

Antecedentes

Un acuerdo comercial es fundamental parte de los negocios
internacionales, a los cuales se los entiende como toda transaccion realizada
entre fronteras nacionales. Un negocio internacional bien puede ser entre dos
personas en diferentes paises o dos gobiernos. Este tipo de negocios pueden
tomar dos formas, que son las importaciones, las exportaciones y la inversion

extranjera directa. (Michael Czinkota, 2007)

Una vez que entendemos el significado de realizar un negocio
internacional, es posible adentrarse mas en ellos. Por ejemplo existen negocios
bilaterales, los cuales son realizados entre dos paises y también los negocios
multilaterales, en los cuales se involucran varias naciones. (Michael Czinkota,

2007)
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Estos tipos de negocios internacionales existen en la actualidad como
acuerdos formalizados entre paises, un ejemplo de estos son los conocidos
tratados de libre comercio, lo cuales consisten en la eliminacion de todas las
barreras arancelarias al comercio entre los paises involucrados, mientras con los
no miembros de este tratado se mantienen las mismas politicas comerciales.
Estos tratados de libre comercio se han integrado a la economia mundial desde
hace algunos afios y también se los conoce como acuerdos comerciales, por sus

caracteristicas preferenciales entre dos o0 mas paises. (Michael Czinkota, 2007)

Los negocios o comercio internacional resulta ser una fuente de ingresos
fundamental para cualquier economia. El pensar en un pais totalmente excluido
de cualquier tipo de transaccion con otro o varios paises resulta muy dificil de
concebir. Hasta en los casos mas extremos que podemos evidenciar en la
actualidad (Corea del Norte), poseen algun tipo de acuerdo que permita se dé
alguna transaccion. Todo esto es vital para que los habitantes de dicho pais
tengan la posibilidad de acceder a bienes o servicios que en su pais no se los
pueden obtener, debido a las distintas limitaciones que bien pueden ser de
infraestructura, capacitacion, geograficas, entre otras. Se ha ido convirtiendo en

algo necesario el hecho de considerar lo siguiente:

La globalizacion y regionalizacion que se manifiesta en la creciente
integracion de los mercados a través de la formacién y consolidacion de
bloques regionales comerciales, presenta para muchos gobiernos y
economias un vehiculo de fortalecimiento para sus economias. (Padilla,

2012)
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Existe una clara inclinacion a pensar que un acuerdo comercial con alguna
potencia a nivel mundial, va a resultar en algo sumamente beneficioso para el
pais pequefo que forme parte del mismo. Se insiste de sobremanera que por
medio del comercio exterior, un pais puede expandir sus horizontes comerciales,
mediante acuerdos que beneficien a variables sumamente importantes como lo
son el empleo, la inversion y el ahorro. El objetivo ideal de todo acuerdo
comercial, seria mejorar la calidad de vida de las personas y obtener el mayor

beneficio para la sociedad en general. (Padilla, 2012).

Es de aqui donde nace el problema que se busca investigar, ya que son
muchas las teorias que sostienen que el mejor tratamiento para cualquier
economia es el generar acuerdos comerciales con otros paises, para de esa
forma generar opciones de préstamos, imitar tecnologias extranjeras, vender
productos a nuevos paises y mas que nada importar y exportar bienes, servicios y

capital. (Padilla, 2012)

Todo resulta apuntar a que un acuerdo comercial es algo sumamente
positivo para cualquier nacion que lo firme, pero existen opositores a esto. Desde
hace algunas décadas, los acuerdos comerciales han sido victimas de muchos
cuestionamientos, debido a que en algunos casos los resultados no han sido tan
satisfactorios como se ha esperado. Ghoose (2001), menciona en su
investigacion que aquellos paises que no se encuentran preparados para afrontar
una competencia de escalas internacionales no van a tener un resultado positivo
al firmar un tratado de libre comercio. Es decir, muchos paises consideran que
firmar un acuerdo de este tipo va a traer dinero en enormes cantidades, mientras

gue lo que sucede es todo lo contrario, ya que no se encuentran preparados para
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estar al nivel de las empresas extranjeras y lo que se genera es una cadena muy
dificil de romper, que lleva a acabar con la industria nacional debido a que los
productos que llegan poseen mejores caracteristicas o llegan a un precio muy

bajo, lo cual es imposible de lograr para la industria del pais en cuestion.

Es evidente que para cualquier pais es necesario analizar muy a
profundidad sus oportunidades en el mercado internacional para saber si se
encuentra totalmente preparado para asumir un reto como estos o si las
condiciones que se ofrecen van a ser beneficiosas para todos los involucrados.
En el caso ecuatoriano, se considera urgente analizar los actuales tratados con
los que cuenta el pais para poder medir los resultados que nos ha dado la actual
politica de comercio internacional y saber qué medidas se pueden tomar y aclarar
totalmente las oportunidades, ventajas, desventajas que posee el pais frente a un
tratado de libre comercio, con la finalidad de planificar un mejor panorama para el

futuro, ademas de trabajar en lo que esta sucediendo en la actualidad.

Actualmente el Ecuador tiene firmados diversos acuerdos comerciales con
paises a nivel mundial, lo que resulta importante resaltar para saber que el pais
no esta cerrado al comercio internacional. Los paises con los que tenemos estos
acuerdos vigentes son: Chile, Brasil, Cuba, Venezuela, Guatemala, Bielorrusia,
Panama, Indonesia e India. Mientras que Turquia, Iran y Catar son paises con los
gue se ha desarrollado el acuerdo, pero no entran en vigencia. (Ministerio de

Comercio Exterior, 2013)

El Problema

Actualmente el Ecuador no cuenta con tratados de libre comercio con

ningun pais a nivel mundial, sino cuenta con acuerdos que garantizan tener una
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cooperacion comercial, lo que significa que no se eliminan todas las barreras
comerciales, sino que estas barreras se mantienen, pero son menos rigidas que
lo normal con el objetivo de mejorar el comercio entre los involucrados al no tener
tantos impedimentos. En base a esto el Ecuador ha mantenido una politica de
cooperacion economica con la mayoria de paises en la region y también con
aquellos que siguen la misma linea politica. (Ministerio de Comercio Exterior,

2013)

Es necesario analizar y aclarar las razones por las que el Ecuador ha
decidido seguir estas politicas de comercio exterior, para asi interpretar los
resultados econdmicos obtenidos y llegar a determinar las mejores opciones para

el bienestar econémico del pais.

Pregunta de Investigacion

e ¢ Esta preparado el Ecuador para asumir un tratado de libre comercio?
e ¢ Cuél es la condicién actual del sector agricola, industrial y educativo en el
Ecuador?

Hipotesis

El Ecuador no cuenta con la infraestructura, capacitacién, mano de obra y
tecnologia suficiente para asumir adecuadamente un Tratado de Libre Comercio.
Una hipotesis de la causa es la falta de inversion en sectores claves como la
agricultura, industria y educacién. Una hipétesis de la solucion es que si se
desarrollan programas que transformen estos sectores y los prepare lo suficiente,
el pais estara a la altura para competir con empresas internacionales que

busquen ingresar sus productos al mercado ecuatoriano.
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CAPITULO 2 - CONTEXTO Y MARCO TEORICO

Con el objetivo de realizar una adecuada investigacion referente al problema
planteado, se busca profundizar en el tema desde la perspectiva econdmica,
social y politica. Los acuerdos comerciales son un tema de minucioso analisis,
debido a las repercusiones que éstos significan para un pais. Para realizar el
mencionado analisis se necesita tener una visién general de un tratado de libre
comercio y no sélo centrarse en si va a dar réditos econémicos, sino en los

beneficios a largo plazo para la economia y la sociedad en general.

El tema escogido para la investigacion resulta ser de mucha utilidad para
diferentes personas y en diferentes areas. Inicialmente para todas las personas
que les interese conocer respecto a la situacién de su pais en el mercado
internacional sera una herramienta sumamente valiosa que les servira para tener
una idea bastante clara de cuéles son las necesidades reales de nuestro pais en

cuanto al comercio internacional.

Durante los ultimos afios en todo el mundo se han dado grandes avances
en temas cientificos y tecnologicos. Esto ha permitido que los métodos de
produccion vayan mejorando constantemente, de manera que se llegue a
desarrollar una interdependencia que une a las actividades de los diversos
sectores econOmicos, bien sea a nivel regional o mundial. A esto lo podemos
catalogar como globalizacién, la cual consiste en promover el comercio y la
inversion entre los paises, asi como lograr una mayor participacién de mercados y

captar inversion extranjera. Esta ha sido la manera en la que los paises han ido
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creando espacios economicos adecuados a sus necesidades y capacidades,

generando acuerdos con sectores o0 paises de su interés. (Gémez, 2006)

Desde finales de la década de los 80, como lo menciona Gémez (2006) “los
paises rapidamente globalizados han gozado de tasas de crecimiento econémico
entre 30 y 50% mas que el resto de los paises, pero adicionalmente, éstos
también han gozado de mayor libertad politica, se beneficiaron de un mayor gasto
social y han recibido mejores calificaciones en el indice de Desarrollo Humano de
las Naciones Unidas. (...)Sin embargo, el beneficio no ha sido completo porque
sélo un grupo de empresas en los paises en desarrollo alcanzd los niveles de

competitividad necesarios para participar en el comercio mundial”.

De acuerdo con el diccionario de economia, competitividad es “la capacidad
gue tiene una empresa o pais de obtener rentabilidad en el mercado en relacion a
sus competidores” (Zona Econdmica, s.f.), es decir que, retomando el caso
descrito por Gémez, ciertas empresas no tienen la capacidad de obtener
rentabilidad frente a sus rivales extranjeros, lo que evidencia uno de los grandes
retos de la globalizacién, no sélo para empresas nacionales, sino para los propios

paises: el poder ser competitivos.

Ahora bien, ¢qué parametros toma cuenta el IDH? El IDH es un
instrumento de medicién del desarrollo instaurado por el PNUD (Programa de las
Naciones Unidas para el Desarrollo), que “mediante la combinacién de
indicadores de esperanza de vida, logros educacionales e ingresos” (PNUD, s.f.)
arroja un unico indicador, cuyo rango va de 0 a 1, siendo 1 el grado mas alto de
desarrollo, convirtiéndose en “una estadistica Unica que serviria como marco de

referencia tanto para el desarrollo social como para el econémico” (PNUD, s.f.).
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El grafico a continuacion ilustra de mejor manera los parametros seleccionados:

Componentes del indice de Desarrolle Humano

El IOH: las tres dimensiones y los cuatro indicadores
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Grafico 1: Componentes del IDH (Cortesia del PNUD)

Una vez que el concepto de globalizacion esta cubierto es momento de tocar
el tema acerca del comercio internacional, el cual forma parte fundamental de la
globalizacion. Antes de abordar de lleno el topico, es preciso definir el concepto
mismo, el cual se refiere a: “las relaciones de intercambio de bienes y servicios,
que establecen los paises entre si, a nivel de la economia mundial” (EcuRed, s.f.).
Lo interesante a destacar, es que como explica la definicién, los intercambios son
a escala mundial, donde los paises esperan aprovechar en varios sentidos; es
decir, no solo en vender sus productos a nuevos mercados, sino también poder
proveerse de bienes y servicios que posiblemente no son producidos en sus
naciones o, lo que hace mas rico a este aspecto, es que permiten incrementar su
capacidad productiva e innovadora, pues en presencia de otras empresas, las

locales se ven forzadas a actuar para sobrevivir.
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De acuerdo a Omar Castillo, columnista de una prestigiosa revista de
economia, “El comercio internacional y la inversion extranjera directa (IED) han
crecido notablemente a nivel mundial, en los ultimos 35 afios, pasando de 5,260
miles de millones de délares (mmd) en 1977 a 27,140 mmd en 2011” (Castillo,
2013). Esto muestra claramente que los intercambios mundiales se han
multiplicado por cuatro en un espacio de tiempo de casi treinta afos, reflejando

asi una politica global orientada a los intercambios multilaterales.

El siguiente grafico muestra el crecimiento del volumen del comercio de
mercancias, ademas del PIB mundial, y es claramente visible como el crecimiento
de exportaciones es mas que proporcional al del PIB. Un dato, para el afio 2009
se nota un decrecimiento, esto es producto de la recesion y los sucesos
acontecidos en 2008 causado, primordialmente, la burbuja inmobiliaria en los

Estados Unidos de América.

CRECIMIENTO DEL VOLUMEN DEL COMERCIO DE MERCANCIAS Y DEL PIB MUNDIAL 2000-2011
{(Variacion porcentual anual)
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El comercio internacional se caracteriza por el intercambio de bienes entre
diferentes paises; con el paso de los afios se han ido desarrollando acuerdos que
resulten en mejores condiciones para todos los involucrados. Uno de estos
acuerdos es el Tratado de Libre Comercio (TLC) que en su definicion, es un
‘concepto econdmico, referente a la venta de productos entre paises, libre de
aranceles y de cualquier forma de barreras comerciales” (Diario Exterior, s.f.). Es
evidente que el elemento clave y que marca la diferencia entre los acuerdos
comerciales normales y este tipo de convenios es la supresion de aranceles u otro
tipo de barreras comerciales que no permiten una dinamizacion del comercio y
perjudican al usuario del producto o servicio, pues este ultimo llega con un sobre
precio (debido a los aranceles), el cual no en todos los casos puede ser pagado
por su consumidor final.

Los tratados de libre comercio presentan una gran cantidad de ventajas
para los paises que han suscrito el mismo. Si se mira de cerca, uno de los
primeros beneficiados son los consumidores finales, quienes pueden acceder a
productos de calidad a un costo menor que el acostumbrado (pues se eliminan
barreras arancelarias), ademas de beneficiarse indirectamente de un mejor trato
al cliente, pues las empresas en este tipo de situaciones no pueden darse el lujo
de perder consumidores, ya que de otra forma, las compaiiias y productos
internacionales aprovecharan todo cliente insatisfecho. De acuerdo a Orlando
Soldrzano, “la importancia para un pais (...) que tiene un mercado muy pequenio,
es la vinculacion con el mercado internacional, sobre todo en este caso, con uno
de los mercados mas grandes del mundo, USA” (Delgadillo, 2003), es decir, que
permite que los productores pueden incrementar su volumen de ventas, al abrirse

a otros mercados de gran tamafo, como el estadounidense o el europeo. El punto
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aqui es que la calidad de los productos exportados debe igualar o superar la de
estos paises o0 regiones, para que este tipo de acuerdos tengan éxito en paises

en desarrollo.

Del mismo modo, un tratado de libre comercio puede ser desfavorable para
las naciones, sobre todo si su capacidad de produccion y el nivel de desarrollo
entre socios comerciales es disparejo, puesto que en este caso, solo una de las
partes sacara ventaja y la otra se vera desfavorecida, llegando incluso a afectar
su economia interna. Como lo afirma Orlando Solérzano “Obviamente que un
tratado tiene oportunidades y también tiene amenazas. Si el tratado lo firmamos y
nosotros no hacemos nada y seguimos actuando igual que siempre (...), lo que va
a pasar es que vamos a aumentar la corriente de importaciones, en vez de
aprovechar ese mercado” (Delgadillo, 2003). Es evidente que el punto
desfavorable de todo tratado es la actitud que el pais y sus empresas pongan
frente al mismo, pues si no se redoblan esfuerzos en materia de innovacion y no
se destinan més recursos a capacitacion de mano de obra e investigacion y
desarrollo, es obvio que las compafias foraneas tendran mas facil la tarea de
ganar el mercado interno de un pais especifico, matando a la industria nacional

del mismo.

Si analizamos el caso del Ecuador, la mayoria de productos nunca fueron
comercializados bajo acuerdos formales o precios establecidos, que permitan
generar un mejor retorno para el productor, sino que todo giraba alrededor de la
situacion del mercado mundial. EI Ecuador desde hace mucho tiempo maneja su
balanza comercial bajo dos conceptos: Exportaciones Petroleras y No Petroleras.

En el caso de las exportaciones petroleras, estas se dividen en Crudo y
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Derivados. Mientras que las no petroleras se dividen en tradicionales y no

tradicionales. (Ordofiez, 2012)

Mucho antes de que se dé el boom petrolero, se destacaban productos
tradicionales tales como el banano, el café, camarén, atin y el cacao, entre los
mas importantes. A mediados del siglo XX, el cacao era el producto de
exportacion mas importante en el Ecuador. Millones de doélares ingresaban al pais
gracias a la exportacion de este producto, lo cual significé un auge cacaotero que
llevé a que en la costa ecuatoriana se concentren en producir cacao con la
finalidad de aprovechar la enorme demanda internacional por el producto.
Aproximadamente el 70% de las exportaciones del pais se las manejaba en la

region costa y el cacao representaba un gran porcentaje. (Ordofiez, 2012)

Poco a poco el precio del cacao en el mercado internacional fue
disminuyendo y fue otro producto el cual empezé a tomar protagonismo en el
mercado ecuatoriano. Para tener una clara idea de la situacion de este producto,
el platano, los siguientes datos nos brindan datos claves del avance que ha tenido
en el pais. Desde aproximadamente 1900 el Ecuador empez6 a exportar platano y
banano en pequefas cantidades, aproximadamente 170.000 racimos anualmente,
los cuales fueron incrementando poco a poco y llegaron a ser 2.654.300
toneladas para 1991, mientras que para el 2002 subieron a 4.296.000. En base a
datos de la Asociacion de Exportadores de Banano del Ecuador, para el afio 2009

esta cifra ascendio a 197.524.315 toneladas. (Ordoiiez, 2012)

Finalmente el producto mas importante en la historia de nuestro pais ha
sido el petréleo, el cual aproximadamente desde 1910 ha sido extraido de

diferentes partes del territorio ecuatoriano. “Sin embargo, la produccién a niveles



22

comerciales no se dio sino en 1925 y la exportacion en 1928, aunque en
cantidades marginales”. (Diario El Comercio, 2012) En esos afios la produccién
de petroleo se concentrd en sectores como la actual provincia de Santa Elena.
Para esta época el pais, habia exportado casi 5000 toneladas en crudo, lo cual
para 1950 incrementd de manera extraordinaria a 244.624 toneladas, dejando
réditos econdmicos enormes para el Ecuador. A partir de este momento, el precio
del petréleo se iba incrementando poco a poco, beneficiando enormemente a la
economia del pais en general. Los precios del petréleo llegaron a subir de 2,5
doélares el barril en 1972, a 35,2 délares en 1980, lo cual hace evidente la enorme
cantidad de dinero que empez0 a ingresar a la economia del pais. Todo este
excedente de ingresos existentes en el Ecuador, generd un desmesurado gasto
publico y un posterior endeudamiento, el cual fue ocasionado debido a que los
conocidos “petroddlares” fueron mal utilizados y se necesitaba acceder a

financiamiento externo. (Mayoral, 2009)

En cuanto a las importaciones, durante muchos afios el Ecuador ha tenido
que simplemente ser un pais productor de materia prima, sin la infraestructura
necesaria para procesar esta materia prima y convertirla en bienes, por lo que ha
sido necesario adquirir estos bienes en el mercado internacional, es decir importar
un sin nimero de productos que satisfagan las necesidades de los ecuatorianos.
Con el objetivo de beneficiar a la industria ecuatoriana se crea un sistema
conocido como la Sustitucién de Importaciones, el cual consistia en que la
industria nacional fabrique los productos que anteriormente eran importados. Se
fueron estableciendo medidas para restringir la importacion de bienes,

especialmente de consumo, con la idea de que esto iba a fomentar la produccion
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interna y por lo tanto generar beneficios a toda la poblacién. En realidad, el
Ecuador no estuvo preparado para asumir este reto. La industria era muy
deficiente y era necesario que se importen bienes para poder satisfacer las
necesidades internas. En la actualidad se mantiene esta filosofia de gravar con
impuestos sumamente altos a los bienes importados, con el objetivo de beneficiar
a la industria nacional, a pesar de comprobar que no es un método adecuado al
no contar con una industria lo suficientemente preparada para afrontar un reto
como el de producir bienes que sean sustitutos a los que se deban importar;

ejemplo: vehiculos, tecnologia, bienes de consumo, bienes de capital, entre otros.

Una vez analizadas tanto las importaciones como las exportaciones del
pais, constatamos con el grafico a continuacién la evolucion de la balanza
comercial desde el afio 1985 al 2013, en donde se destaca en azul las épocas de

superavit y en rojo los periodos de déficit.

Balanza Comercial Historica del Ecuador (1985-2013)
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Grafico 3: Balanza Comercial Historica (Cortesia de Trading Economics)
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Después de haber revisado el historial comercial del Ecuador, es vital conocer
las actuales politicas que el estado Ecuatoriano mantiene desde la nueva
constitucion, ya que es la Unica manera de entender las condiciones de los
posibles acuerdos que se puedan dar en el pais. La politica comercial del Ecuador

funciona bajo los siguientes preceptos segun la carta magna del pais:

De la politica comercial:

Art. 304.- La politica comereial rendra los siguientes objetvos:

1. Deesarrollar, forealecer y dinamizar los mercados meternos a parar del objetivo estrate-
greo establecido en el Plan Macional de Desarmrollo.

2. Begular, promover y ejecutar las acciones comespondientes para impulsar la inser-
cion estratégica del pais en la economia mundial.

3. Fortalecer el aparato productivo y la producaion nacionales.,

4. Contrbuir a que se garanticen [a soberania alimentana y energetica, y se reduzean las
desigualdades internas.

5. lmpulsar el desarrolle de las economias de escala y del comeraio justo.

6. Evitar las practicas monopalicas y ohgopalicas, particularmente en el sector privade,
v otras que afecten el funconamiento de log mercados.

Art. 305.- La creacion de amanceles y la fjacion de sus niveles son competencia exclusiva de
la Funcidn Epcutiva.

Art. 36~ El Estado promeverd lax upnrr:ri.nns ambientalmente rzspunr.'lhks, oan FIEFE-
rencia de aquellas que generen mayor empleo y valor agregade, yen particular Las exporta-
ciones de los Fequznn.l.],r medianos productores y del sector artesanal. El Estado propiciara
las i meurl:l:l.mz necesanas para los objetivos del desarmollo y desincentivara aquellas que
afecten negathamente a la produccidn nacional, a la poblacién y a la naturaleza,

Art. 307.- Los contratos celebrados por el Estado con personas naturales o juridicas exeran-
jeras llevaran implicita la renuncia de éstas a toda reclamacion diplomatica, sabeo con-
trataciones que cormespondan al senaao diplomatco.

De los tratados e instrumentos internacionales:

Art. 417~ Los eratados intermacionales mnficados por el Ecuador se sujetarin a lo estable-
cido en la Constitucion [

Art. 421.- La apheacon de los mstrumentos comeraales intermacionales no menoscabara,
directa o indirectamente, el derecho a la salud, el acceso a medicamentos, iInsumos, ser-
vicios, ni log avances clentificos y tecnoldgoos.

Art. 422.- Mo se podra celebmr tratades o instrumentos internacionales en los que el Es-
tado ecuatonano ceda pursdiccion soberana a instancias de arbitrape internacional, en
controversias contractuales o de indole comercial, entre el Estado y persomas naturales
o juridicas privadas. 3¢ exceptian los tratados e instrumentos mtemacionales que esta-
blezcan la solucidn de controversias entre Estados y cudadanos en Labnoamérica por
ingtancias arbitrales regionales o por drganos junsdiccionales de dessgnacion de los pai-
ses sigratanos. Mo podran intervenir jueces de los Estados que como tales o sus nacio-
nales sean parte de [a controversia.

Grafico 4: Politica Comercial (Constitucion del Ecuador, 2008)
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En base a estos principios establecidos en la constitucion ecuatoriana, se
empezo a disefar una filosofia politica para los acuerdos comerciales del
Ecuador. Se ha podido identificar que con el actual gobierno existe una marcada
tendencia por evitar un Tratado de Libre Comercio con los Estados Unidos,
mientras que se busca afianzar fuertemente una integracion regional con
generacion de acuerdos comerciales como el que se firmé en el 2004 entre
Ecuador, Venezuela, Colombia y Mercosur. Asi mismo se da fuerte importancia a

estar ligado a la Unién de Naciones Suramericanas. (Estévez, 2012)

Para generar acuerdos comerciales, el Ecuador mantiene dos preceptos
bésicos. Estos son que todo acuerdo comercial respete el desarrollo endégeno y

el comercio justo. Por Desarrollo Endégeno entendemos que es aquella:

“politica comercial disefiada en funcidon de un modelo econdémico integral,
basado en los principios de generacion de valor agregado en la produccion
nacional, fomento de las industria locales, (especialmente las industrias
nacientes), y satisfaccion de las necesidades nacionales. Algunas
interpretaciones tedricas de este enfoque colocan la formacién del tejido
social en el centro de la propuesta, antes que el beneficio econdmico.”

(Estévez, 2012)

Mientras que el Comercio Justo busca el:

“‘intercambio y consumo (sobre todo a nivel internacional) basadas en
criterios de justicia social y solidaridad en lugar del criterio unico del precio,

como se propone bajo el enfoque del «libre comercio.” (Estévez, 2012)
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Una vez claras las politicas actuales que rigen en nuestro pais a nivel
comercial, es necesario considerar el estado de 3 sectores que resultan ser
fundamentales para el desarrollo de cualquier economia: sector agricola, sector

industrial, sector educativo.

El sector agricola es donde mas mano de obra es necesitada, donde mas
preparacion o capacitacion es requerida para el correcto aprovechamiento del
suelo y mas que nada donde més apoyo de las autoridades se necesita, ya que
en su gran mayoria son personas de muy escasos recursos las que estan
incursionando en este actividad econémica. En el siguiente grafico podemos
observar claras estadisticas acerca de las personas que estan involucradas en la
actividad de la agricultura. Estos gréaficos se disefiaron en base al Censo Nacional

Agropecuario del afio 2000 realizado por el INEC.

ECUADOR. CARACTERISTICAS DEMOGRAFICAS DE LOS PRODUCTORES

(Porcentajes)
Conceptos Productores Hectareas
Sexo 100 100
Masculino 74,6 89,5
Femenino 25,4 10,5
Edad 100 100
Muy jovenes (15 a 20 anos) 0,7 0,4
Jovenes (21 a 30 anos) 8,9 6,8
Adultos (31 a 60 anos) 63,0 66,6
Adultos mayvores (61 anos v mas) 27,3 26,2
Pertenencia étnica 100 100
Sin identificacion 33,5 37,4
Blanco 3,7 5,4
Indigena 13,8 9,5
Mestizo 47,7 45,9
Negro 1,0 1.4
Otro 0,2 0,3
Nivel instruccion formal aprobado
- Ninguno 22,5 12,4
- Primaria 65,2 58,2
- Secundaria 8,4 14,0
- Superior 3,8 15,3

Tabla 1: Caracteristicas Demograficas de los productores. (INEC)
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Tal como vemos en la tabla es evidente que casi el 75% de productores en
este sector son hombres. En cuanto a la edad, la gran concentracion esta en los
adultos y adultos mayores. Algo que llama la atencidn es el porcentaje de
productores que tienen algun nivel de educacion, evidenciando que solamente el
3,8% tiene un titulo universitario, es decir que es un sector nada capacitado en
cuanto a métodos que generen mayor productividad, sino que se centran en
costumbres productivas que van de generacion en generacion y son muy pocos
los que estan capacitados a un nivel en el que se pueda generar mejores métodos

y mas que nada aplicados a las exigencias actuales.

En cuanto al &mbito educativo encontramos datos que evidencian la
problemética del pais en cuanto a la generacion de mano de obra calificada a
nivel local. Es claro y evidente la necesidad del pais en mejorar su sistema
educativo y reinsertar al mismo a una gran cantidad de ecuatorianos, ya que a
nivel nacional el promedio de afios de estudio es de apenas 7,85 anos;
considerando que normalmente para ser bachiller se debe cursar 12 afios y mas
afos para un titulo universitario. Esta estadistica se complementa con que el
9,1% de ecuatorianos son considerados analfabetos, es decir que no saben leer

ni escribir. (INEC, 2010)

En cuanto a la situacion del sector industrial, segun datos de la Organizacion
de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI) para el afio 2008
eran apenas 180.000 personas que estaban siendo empleadas para trabajar en
este sector, lo cual es una muy pequefia cantidad debido a que la industria no es
lo suficientemente desarrollada. Para el mismo afio, se obtuvieron preocupantes

estadisticas respecto al consumo del pais de productos provenientes de la
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industria. Por ejemplo, el Ecuador consumio6 cerca de 4.000 millones de délares
en productos derivados del petroleo, los cuales obviamente son importados de
otro pais. También en automdviles hubo una cifra cercana a los 2.000 millones de

dolares. (United Nation Industrial Development Organization, 2008)

Al Ecuador le resulta dificil agregar valor a la materia prima que produce
debido a que no cuenta con la capacidad industrial adecuada. El simple hecho de
ser pais petrolero y tener que importar grandes cantidades de derivados del
petréleo demuestra que la inversion en el sector ha sido muy escasa durante
muchos afios y que no se ha propuesto elaborar un plan de desarrollo de nuevos
métodos industriales que favorezcan a la produccion del pais en general. (Prado,

2010)

La extraccion de crudo resulta ser una industria muy importante para la
economia nacional ya que llega a representar el 23% del PIB, pero de igual
manera es una industria que tiene un nivel muy bajo de encadenamiento
productivo con otros sectores, esto quiere decir que usa muy poco insumos de
otras industrias en su proceso productivo. Por otro lado, los ya mencionados
productos derivados del petréleo generan una contribucion negativa al PIB del -

7%, ya que la gran mayoria de estos derivados son importados. (Prado, 2010)

Los 3 sectores analizados anteriormente se encuentran relacionados entre
si, puesto a que una buena educacion brindara las bases para que tanto el sector
agricola como industrial, cuenten con una mano de obra lo suficientemente
capacitada como para innovar y generar una mayor productividad. Del mismo
modo un sector industrial desarrollado permitira optimizar el proceso productivo, al

agregar valor a las materias primas generadas por el resto de sectores.
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CAPITULO 3 - METODOLOGIA Y DISENO DE LA
INVESTIGACION

En la presente investigacion se empleé como metodologia el analisis de
datos cuantitativos y cualitativos. Como analisis cualitativo se efectuaron
entrevistas debido a que se considerd importante tener la opinion de expertos con
sus diversos puntos de vista, lo que permitira tener una mejor idea de la situacion
comercial del pais hoy en dia. Ademas de manera cuantitativa se implementaron
encuestas a un grupo determinado de personas con la finalidad de tener su
opinion sobre el tema que se esté investigando. Estas dos metodologias van a
permitir recabar informacion bastante acoplada a la realidad actual del pais y mas
gue nada permitir entender posturas de una muestra de la poblacion ecuatoriana,
junto con la vision de expertos en el tema, lo que va a permitir confirmar los

supuestos del estudio.

En el caso del método cuantitativo el grupo escogido se caracteriza por
estudiantes universitarios de 20 — 25 afos, pertenecientes a un nivel
socioeconémico medio-alto y alto. As se Las preguntas utilizadas en las
encuestas se formularon con la finalidad de obtener su opinién frente a un tratado
de libre comercio, ademas de su postura frente a las politicas comerciales
actuales del Ecuador y sus expectativas sobre los mejores socios comerciales

para el pais.

Para el método cualitativo se emplearon entrevistas a profundidad a 3
expertos de diferentes instituciones que comercializan bienes o servicios entre el
Ecuador y otros paises, en este caso Alemania, Italia y China. Se busca obtener

informacion respecto a la situacién comercial actual entre el Ecuador y el pais el
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cual la institucion en que trabaja representa. Ademas medir las expectativas
existentes frente a un tratado de libre comercio entre Ecuador y Alemania, China

o Italia.

Analisis de datos de la encuesta

- Ndmero de participantes

Método cuantitativo: 100 estudiantes de la Universidad San Francisco de Quito.

- Género

Método cuantitativo: 52 hombres, 48 mujeres

- Nivel Socioecondmico

Método cuantitativo: Nivel Socioecondmico medio-alto, alto.

La informacion de las encuestas fue tabulada mediante la hoja de calculo
Microsoft Excel y se recogieron los datos mediante la herramienta electronica
Qualtrics. A continuacién se presentara la tabulacion de las que consideramos las

preguntas mas importantes, junto a un analisis de los datos obtenidos.

Los acuerdos comerciales con preferencias arancelarias son necesarios
para activar la economia de un pais
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Grafico 5: Pregunta 1
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Como podemos observar es evidente la tendencia a estar de acuerdo con
gue los acuerdos comerciales ayudan a activar la economia de un pais. Las
respuestas marcan que aproximadamente el 60% de los encuestados tiene una

actitud positiva frente a este tipo de acuerdos comerciales.

El Ecuador debe firmar Tratados de Libre Comercio con:
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Grafico 6: Pregunta 3

Es clara la tendencia que se marca al momento de preguntar cual seria el
socio comercial idoneo para el pais. Estados Unidos es el pais mas importante

para los participantes, seguido de la Unién Europea.

Qué tan preparado se encuentra el Ecuador para competir con
empresas extranjeras que ingresen al mercado debido a la firma
de un acuerdo comercial?
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Grafico 7: Pregunta 6
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En cuanto a si el Ecuador esta o no listo para ingresar a un Tratado de
Libre Comercio, es evidente que todos coinciden que el pais no cuenta con las
garantias necesarias para poder asegurarse ser un competidor adecuado para las

empresas extranjeras que puedan ingresar al pais.

Estas de acuerdo que el Ecuador esté buscando asegurar relaciones
comerciales con los paises pertenecientes a nuestra region
20%

0% T T T T T T

30%

Totalmente Bastante de Ni de Bastante en Totalmente
de acuerdo acuerdo acuerdo ni en desacuerdo en
desacuerdo desacuerdo

Gréfico 8: Pregunta 8

Esta pregunta analiza nuevamente la postura de los encuestados frente a
que el pais se enfoque en desarrollar relaciones comerciales mas estrechas con
los paises mas cercanos y con los que mas similitudes en cuanto a geografia,
cultura, costumbres tenemos. En este caso se evidencia una imparcialidad
marcada, lo cual muestra que no existe una posicion totalmente definida al

respecto.

La encuesta nos permite concluir que la mayoria de personas consideran
importante la creaciéon de un tratado de libre comercio en nuestro pais, es decir
gue para ellos un acuerdo de este tipo mejorara la situacion econémica del pais,
siempre y cuando estemos preparados para afrontarlo. Un alto porcentaje de

encuestados coincidié en que el socio comercial idoneo para el Ecuador seria
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Estados Unidos seguido por la Union Europea. También se evidencia apatia en lo

que respecta a firmar acuerdos con paises de la region.

Anédlisis de las entrevistas

Dentro del marco de nuestra investigacion acerca del Ecuador y su relacion
con los mercados extranjeros, hemos elaborado entrevistas con personeros de
dos de las camaras de comercio, que a nuestro juicio son de las més

representativas en el Ecuador, las cuales tienen su sede en la ciudad de Quito:

e Lucia Toral, CAmara Italiana de Comercio

e Ulrike Stieler, Camara Alemana de Comercio

Ademas, se consulto la opinion de Alex Crausaz, experto ingeniero que
labora dentro de una de las empresas chinas de telecomunicaciones mas

grandes: Huawei.

Las preguntas que fueron efectuadas a los mismos, se encuentran en la

seccion de anexos.

CAMARA ITALIANA DE COMERCIO

Nuestra persona de contacto en la cAmara italiana de comercio fue Lucia
Toral, quien es la directora de la misma. Entre las actividades que Lucia
desempeinia al interior de esta organizacidn estan la coordinacién de actividades
comerciales, como son las ferias 0 exposiciones, que tienen por objetivo fomentar

el intercambio de bienes y servicios entre Ecuador e Italia.

El primer punto tratado en la entrevista se situo dentro del contexto de los

acuerdos comerciales donde Lucia explicd que los acuerdos comerciales por lo
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general son revisados a nivel europeo y no tanto a nivel nacional. Destacé la
diferencia en naturaleza de los productos intercambiados, pues la mayoria de
productos que son exportados desde el Ecuador son materia prima o productos
sin ningun valor agregado tales como el banano, atin, rosas, cacao, camarones,
entre otros; mientras que los bienes importados desde lItalia son articulos ya
procesados como magquinaria, repuestos, medicinas, etc. Adicionalmente, precisé
gue existen varios sectores con oportunidad de desarrollo para el Ecuador, debido
a la gran demanda existente; estos son: agroalimentos, metalurgias, materias

prima, comercio justo y turismo (receptivo).

En lo que concierne a la firma de un tratado de libre comercio, Lucia
asegura que si bien el suscribir este tipo de acuerdos puede presentar
desventajas para aquellas industrias que no estan habituadas a un mercado tan
competitivo. En su generalidad puede resultar beneficioso para el pais, pues los
bienes que se importan de paises industrializados (como lo es lItalia) son de
altisima calidad su precio y mercado son muy especificos. A esto agrego el caso
de los productos chinos, que pese a no estar exentos de ningun tipo de arancel,
tienen un precio de venta muy bajo lo que presenta una mayor amenaza para el
mercado local, especialmente en aquellos sectores donde el consumidor es muy

sensible al precio.

CAMARA ALEMANA DE COMERCIO

En la camara de comercio e industrias ecuatoriano-alemana, nos
entrevistamos Ulrike Stieler, quien es la directora del departamento de servicios

econdémicos Y ferias. Es la responsable de manejar los contactos comerciales y
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financieros para promover las relaciones de negocios entre industriales e

inversores de ambas naciones.

Nuestra entrevista inicio con una explicacion acerca de los acuerdos que
existen entre las dos naciones, donde Ulrike destacé el convenio suscrito para
evitar la doble tributacion, que beneficia a los inversionistas de ambas naciones,
al evitar gravar dos veces al mismo bien o persona. Enfatizé el hecho que la gran
mayoria de estos convenios estan regidos por la Unién Europea. Un punto
interesante fue el conflicto existente con el acuerdo SPG+ (Sistema Generalizado
de Preferencias), convenio a nivel de la UE que se encuentra vigente hasta el
2014 donde se han suscitado varios problemas relacionados a la renovacion del
mismo; no obstante, las negociaciones aun no han terminado y Alemania brinda
todo el apoyo necesario para que la comision arroje un resultado favorable a
finales del 2013. Adicionalmente, recalco el hecho que al Ecuador le convendria
exportar bienes con valor agregado y de tipo industrial, como maquinaria para

construccion, generacion eléctrica, industrial, etc.

En cuanto a los tratados de libre comercio, Ulrike afirma que dependiendo
de la negociacion podria ser perjudicial, sin embargo afiade que “la mayoria de
productos del intercambio comercial son complementarios. Se refiere a que
Alemania importa de Ecuador productos que no produce Alemania y Ecuador
importa productos que no tiene Ecuador, en este sentido no hay mayor conflicto
sino se complementan”, generando un beneficio mutuo para las naciones

involucradas.
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HUAWEI

El ingeniero Alex Crausaz de Huawei Technologies Co. Ltd. fue la persona
encargada de responder a nuestras interrogantes. El desempefia el cargo de
director financiero, siendo el responsable del movimiento financiero, inversiones,

ademas de supervisar los contratos entre Huawei Yy el gobierno del Ecuador.

Alex nos hablo inicialmente de su percepcion acerca de la politica externa
del pais, que segun su punto de vista es muy agresiva, pero podria ser positiva a
futuro si es manejada adecuadamente. También recalcé que actualmente existe
una idea de que no se esta incentivando a la inversion extranjera, lo que se
evidencia con los altos requerimientos que se exigen a los inversionistas
extranjeros. Las autoridades de turno no favorecen un ambiente en el cual el libre
comercio pueda posicionarse, pues la falta de incentivos y facilidades para
inversionistas extranjeros es uno de los puntos clave para acuerdos de esta

indole.

Sin embargo, Alex afirmé que entre el gobierno chino y el ecuatoriano se
ha aprobado el tratado de doble tributacion, lo cual no solo beneficiara a los
inversionistas, sino que también podra traer la creacion de preferencias a futuro.
Adicionalmente, Alex hizo énfasis en el hecho que si bien la entrada de productos
chinos ha incrementado en los Ultimos afios en el pais, la exportacién de articulos
nacionales hacia China no crece en la misma proporcion. Menciona que cada vez
los productos chinos ganan mercado en el pais y su mayor aceptacion se da en

productos industrializados en donde la tecnologia juega un papel muy importante.
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En lo que se refiere a un tratado de libre comercio, Alex cree que seria
perjudicial ya que si la industria ecuatoriana no termina de despegar tendremos
siempre una balanza comercial negativa. La idea es equilibrar fuerzas y escoger
que productos pueden considerarse en el tratado, con el fin de llevar a cabo una

buena negociacion que permita crear una ventaja competitiva a futuro.

Por medio de las entrevistas, pudimos constatar que el Ecuador es
un pais muy poco industrializado, que exporta principalmente materia prima y
productos sin ningun tipo de valor agregado. Hace falta una politica mas abierta al
comercio exterior y a la inversion extranjera, en donde se propicie un ambiente
ideal para el ingreso de capitales fordneos. En lo que concierne a los tratados de
libre comercio, los entrevistados concuerdan en que varios sectores del pais
podrian verse afectados por el ingreso de empresas extranjeras, con una alta
capacidad de competencia. Sin embargo, una buena negociacién puede lograr
que este tipo de tratados sean exitosos para el pais, pues se pueden plantear
excepciones para ciertos articulos, para lo cual es indispensable conocer los
productos donde se tiene una ventaja competitiva y que no existen o no estan

explotados en otros paises y, de esta manera sacar el mayor provecho posible.
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CAPITULO 4- CONCLUSIONES

Respuesta a la pregunta de investigacion

Después de haber analizado toda la informacion pertinente al estudio,
ademas de las entrevistas y encuestas realizadas, se llega a la conclusion de que
el Ecuador no esta totalmente preparado para asumir un Tratado de Libre
Comercio. En el caso de que el Ecuador firme un acuerdo comercial con
preferencias arancelarias, resultaria muy complicado competir con productos
provenientes de paises que cuentan con un nivel de desarrollo superior. En estos
paises, los gobiernos ofrecen programas que brindan muchas facilidades a las
diferentes industrias, con lo que se pueden desarrollar productos de excelente
calidad, a gran escala y a muy bajos costos, los cuales entrarian al mercado
ecuatoriano, donde seria muy complicado para los productores locales igualar la
oferta que llega desde afuera y por lo tanto se convertiria en una amenaza para la

industria local.

Cabe recalcar que uno de los motivos para esta falta de preparacion es el
método que se ha venido implementando durante varios afios en el pais, cuya
estrategia reposa en proteger a la industria nacional a través de impuestos a los
productos foraneos de modo que los articulos nacionales puedan ser competitivos
en el mercado local. A pesar de que suena una estrategia positiva para la
industria local, ya que va a tener posibilidades de ofrecer un producto mas barato
gue el proveniente del exterior, no genera ningun tipo de ayuda a largo plazo para
la industria en general. El hecho de gravar con impuestos a productos extranjeros

solo ha contribuido que gran parte de la industria nacional se acostumbre a
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ofrecer productos que seguramente seran mas baratos, pero que en temas de
calidad, innovacién y tecnologia jamas podran igualar a los productos extranjeros,

generando poca inversion en términos de busqueda y desarrollo.

El hecho de proteger a la industria local ha generado que en el Ecuador se
den procesos productivos muy deficientes, pero no se ha pensado desde hace
muchos tiempo en elaborar verdaderos sistemas de produccién que con la ayuda
de tecnologia de punta permita incrementar la produccion y la calidad del

producto final.

Un Tratado de Libre Comercio viene acompafiado de la eliminacién de
aranceles (en casi todos los productos) entre los paises involucrados, lo cual
permite el ingreso de productos de alta calidad a precios reducidos, contribuyendo
a gue la poblacién pueda tener mas facil acceso a ellos, lo cual ayuda a elevar su
calidad de vida. En el caso del Ecuador esto perjudicaria severamente a la
industria nacional, pues como hemos analizado anteriormente ésta no se
encuentra preparada para competir con productos provenientes de paises con los
gue se llegue a firmar un tratado y que cuenten con una industria altamente

desarrollada, en comparacion a la ecuatoriana.

Para lograr tener buenos resultados con la firma de un Tratado de Libre
Comercio, resulta necesario tener a todo el sector productivo en condiciones
Optimas para competir con los productos del otro socio comercial. En el Ecuador
durante muchas décadas diferentes sectores productivos han sido totalmente
olvidados y solamente se ha dado importancia a los productos “estrella” (petrdleo,
cacao, banano, entre otros), lo cual ha generado que sectores como el agricola

tenga una minima inversion para desarrollarse y por lo tanto no exista posibilidad
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alguna de competir con productos provenientes de paises sumamente

organizados en estos aspectos.

También en el sector industrial no se ha dado prioridad a politicas que
permitan la implementacion de empresas que fabriquen productos con valor
agregado, provocando que la gran mayoria de estos productos deban ser
importados, encareciendo el precio de los mismos y por consiguiente limitando su
acceso a ciertos sectores de la poblacion. La industria local ha sido totalmente
olvidada, mas aun desde que el Ecuador ha sido considerado un pais petrolero,
toda la atencion de las autoridades ha sido enfocada en dar facilidades a este
sector y hacer todo lo posible por obtener los mayores réditos mediante este
producto. Lo que no se ha pensado es que poco a poco el pais debe dejar de
depender tanto de un solo producto y mas bien expandir su portafolio de
productos para ofrecer. Esto debe ser ain mas importante al momento de firmar
un acuerdo comercial, debido a que si el sector industrial es muy pequefio no se
podran ofrecer productos bajo ningun concepto y la pequefia y mediana industria
existente debera enfrentarse a empresas extranjeras demasiado desarrolladas

gue poco a poco irdn ganando mercado local y afianzado sus productos.

Todo lo previamente descrito sobre la agricultura y la industria esta
estrechamente relacionado con el tema educativo en el pais. Los porcentajes de
ecuatorianos que no terminan su educacién secundaria, son sumamente altos,
por consiguiente no se puede exigir que estas completen estudios de tercer o
cuarto nivel. El hecho de tener tan bajos rendimientos educativos llega a tener
impacto en el &mbito productivo, ya que todas esas personas que no completaron

su educacioén van a incorporarse al mercado laboral simplemente como mano de
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obra no adecuadamente capacitada. El no contar con mano de obra lo
suficientemente preparada, significa que en todo el pais va a existir una escasez
de profesionales que aporten lo suficiente para generar innovacion y cambio en
las empresas. En la actualidad esto ha cambiado mucho, debido a nuevas
politicas implementadas que han mejorado el sistema educativo a través de una
extensiva inversion monetaria y una capacitacion del personal docente. Todo esto

ha sido sumamente positivo, pero los resultados se veran en un largo plazo.

Al analizar las encuestas realizadas es notoria la postura que tiene la
muestra seleccionada en cuanto a lo que significa un Tratado de Libre Comercio.
Una marcada mayoria se muestra totalmente a favor de éstos, ya que consideran
que dinamizan la economia y de cierto modo generan posibilidades de inversion
extranjera. También es posible concluir que el socio comercial ideal para los
encuestados seria Estados Unidos, lo cual se une con la marcada tendencia a
que el pais debe buscar socios comerciales que sean grandes paises y que

representen una buena oportunidad de desarrollo para su pais.

Algo en lo que también los encuestados coinciden es en lo poco preparado
gue esta el pais para afrontar este tipo de acuerdos. Esto influye mucho en el
hecho de que también consideran de que es tiempo de que el pais revise su
politica de comercio exterior con la finalidad de efectuar los cambios necesarios
gue permitan al Ecuador estar mejor preparado y a la altura de un acuerdo de la
importancia que éste se merece y que tiene sobre la economia de las partes

involucradas.

En base a las entrevistas podemos evidenciar que un acuerdo comercial

resulta beneficioso para las economias de las dos partes involucradas, debido a
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gue los productos intercambiados se complementan, permitiendo una cooperacion
bilateral entre las dos naciones. Es decir, que si el Ecuador firma un acuerdo
comercial con algun pais en especifico, van a haber muchos productos que uno
necesite del otro y de igual manera habran productos en los que tengan que
competir. Esto ultimo resulta beneficioso para cualquier economia, debido al
principio de competitividad en el que, cuando se genera un escenario en el que
existan condiciones adecuadas para que se dé una innovacién constante, el
consumidor resulta muy beneficiado, ya que los productores van a tener que
desarrollar productos de muy alto nivel y que puedan competir en el mercado.
Adicionalmente los acuerdos comerciales, influencian indirectamente en los
inversionistas pues al generarse un entorno de seguridad y cooperacion, la

inversion extranjera se multiplicaria en el pais.

Como es evidente el ambito comercial de un pais no abarca solamente el
tema econdmico y empresarial, sino que también depende mucho de las politicas
puestas en marcha por los gobiernos, asi como de la capacidad productiva que
tienen las industrias, sin olvidar el aspecto educativo. Por estas razones, se ha
concluido que el Ecuador no esté preparado, a la fecha, para la firma de un
Tratado de Libre Comercio debido a que las condiciones actuales a diferentes
niveles no van a permitir que el pais en general saque el suficiente provecho de
un acuerdo de esta magnitud. Es mucho en lo que hay que trabajar para llegar a
tener un pais y una poblacion preparada para estar a la altura del mercado
internacional, pero lo positivo es que existe apertura a nivel internacional y

ademas el Ecuador puede enfocarse en las experiencias de los paises vecinos
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gue ya cuentan con este tipo de tratados y asi aprender de los errores y aciertos

cometidos.

Limitaciones del estudio

El presente estudio se ha limitado al analisis del Ecuador frente a un
posible Tratado de Libre Comercio y frente a los actuales acuerdos comerciales.
Pese a que se ha hecho un recuento de los datos econémicos mas relevantes
para el respectivo analisis, no se pretende realizar un analisis exhaustivo en
cuanto a los datos financieros integros del pais. Ademas no se ha topado a

profundidad la realidad politica del pais, ya que se perderia la esencia del estudio.

Recomendaciones para futuros estudios

Los siguientes puntos deberian ser tomados en cuenta en futuros estudios:

- Analizar los resultados obtenidos, al corto plazo, por nuestros paises
vecinos que han firmado tratados de libre comercio.

- Realizar un estudio financiero sobre los impactos generados por los
acuerdos comerciales vigentes.

- Determinar el o los acuerdos comerciales que beneficiarian al Ecuador en
base a su situacion actual.

- Estudiar las condiciones de los actuales tratados y proponer reformas

acordes a las necesidades hoy en dia del pais.
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ANEXOS

Anexo A

Preguntas Entrevista Camara Alemana/ltaliana

o ¢ Qué convenios bilaterales existen entre Ecuador y Alemania/Italia?
e ¢Entérminos de intercambio cuan favorable ha sido el comercio con Ecuador?
« ¢Cuanto representa en ingresos para Alemania/ltalia el comercio con Ecuador?

e ¢Cuales son los sectores de la economia preferidos por Alemania/ltalia para el
comercio con Ecuador?

o ¢Qué productos le parece que a Alemania/ltalia le convendria exportar al
Ecuador?

o ¢Qué necesita Alemania/ltalia de Ecuador y en volumen?
e ¢COmo ve la politica de comercio exterior del Gobierno actual?

o ¢Existen preferencias arancelarias para los productos ecuatorianos por parte
del gobierno aleman/italiano?

« ¢Cree que un tratado de libre comercio afectaria a la industria nacional?

Preguntas Huawel

e ¢COmo ve la politica de comercio exterior del Gobierno actual?

o ¢Existen preferencias arancelarias para los productos ecuatorianos por parte
del gobierno chino?

o ¢Cree que un tratado de libre comercio afectaria a la industria nacional?

e« ¢CoOmo ve usted el intercambio con China en volumen, ha incrementado en los
altimos afios?

e ¢Cuanta aceptacion tienen los productos chinos en el Ecuador?

o ¢ Qué sectores son los preferidos por el gobierno o empresas chinas para
invertir en el Ecuador?



Anexo B

Edad
@ 18-20
i 21-23

@ 240mas

Género
) Masculino

i Femenino

Los acuerdos comerciales con preferencias arancelarias son necesarios para activar la economia de un pais
[[] Totalmente de acuerdo
[] Bastante de acuerdo
[[] Mide acuerdo ni en desacuerdo
[] Bastante en desacuerdo

[] Totalmente en desacuerdo

Un pais como el Ecuador debe asegurar tratados de libre comercio con paises considerados potencias mundiales
(0) Totalmente de acuerdo
) Bastante de acuerdo
(7) Mide acuerdo ni en desacuerdo
) Bastante en desacuerdo

©) Totalmente en desacuerdo

El Ecuador debe firmar Tratados de Libre Comercio con:
7y Estados Unidos

™ Unidn Europea

™ Sudamérica

) Asia

7) Todos los anteriores

El Ecuador debe dar extrema prioridad en firmar acuerdos comerciales con sus paises vecinos
(7) Totalmente de acuerdo
7y Bastante de acuerdo
7) Mide acuerdo ni en desacuerdo
7y Bastante en desacuerdo

) Totalmente en desacuerdo

48



49

Los tratados de libre comercio son herramientas que promueven un ambiente estable y favorable para el comercio y 13 inversian

(™ Totalmente de acuerdo

) Bastante de acuerdo
) Mide acuerdo ni en desacuerdo
() Bastante en desacuerdo

() Totalmente en desacuerdo

Al firmar un Tratado de Libre Comercio es necesario cambiar una serie de politicas que permitan dar seguridad v establidad

) Totalmente de acuerdo

» Bastante de acuerdo
™ Mide acuerdo ni en desacuerdo
() Bastante en desacuerdo

) Totalmente en desacuerdo

Qwé tan preparado se encuentra el Ecuador a nivel industrial para competir con empresas extranjeras que ingresen al mercado
debido a la firma de un acuerdo comercial?

™ Totalmente preparado

() Bastante preparado
) Algo preparado

) Poco preparado

@ Mada preparado

Es urgente para nuestro pais mejorar las relaciones politicas con Estados Unidos para que futuros acuerdos comerciales no se
vean afectados

@ Demasiado urgente
) Bastante urgente
) Algo urgente

© Pocourgente

) Mada urgente

Estis de acuerdo que el Ecuadar esté buscando asegurar relaciones comerciales con los paises pertenecientes a nuestra regidn

™ Totalmente de acuerdo

) Bastante de acuerdo
@ Mide acuerdo ni en desacuerdo
T Bastante en desacuerdo

) Totalmente en desacuerdo



